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OZET
YUKSEK LiSANS TEZi

TURKIYE’'DE DIS TICARETTE UYGULANAN FINANSMAN TEKNIKLERI VE
TARIMA DAYALI SANAYILER ACISINDAN DEGERLENDIRILMESI

Namik Kemal Universitesi
Fen Bilimleri Enstitlsi
Tarim Ekonomisi Anabilim Dali

Danisman: Yrd.Dog¢.Dr. E. Recep ERBAY
2008, 63 Sayfa

Turkiye’nin dis ticaretinin rekabet gucl, Uretim kosullari ve finansman olanaklarinin
gelismesine baghdir. Bu c¢alismanin temel amaci, dis ticarette kullanilan 6deme
yontemlerinin, Tarkiye’nin tarim ve tarima dayali sanayi Urdnleri ihracati acisindan
karsilastirmali olarak incelenmesidir.

Tarim ve tarima dayali sanayiler Tirkiye’nin GSMH’da ve disticaretinde énemli bir paya
sahiptir. Ancak bu isletmelerin, tarimin kendine has 6zellikleri nedeniyle arz esnekliginin
dusiik olmasindan kaynaklanan finansman sorunlari bulunmaktadir.

Bu nedenle, o©zellikle ihracatta yasanan finansal problemlerin ¢6zumi agisindan,
dogrudan 6deme, akreditif, faktoring, forfaiting ve export leasing gibi dis ticaret 6deme
yontemleri karstlastirmali olarak incelenmistir. Gerek dis ticareti olusturan taraflar (ihracatci-
ithalatcl) acisindan gerekse tarima dayali sanayiler acisindan dis ticarette kullanilan
yontemlerin avantajli ve dezavantajli yonleri ortaya konmustur.

Calisma 8 boélimden olusmaktadir. Ancak temel olarak ele alinan konular bes ana
baslik altinda incelenmistir. Ilk olarak, Turkiye’ de ihracatin sektérel dagilimi ve tarim ve
tarima dayali ihracat gelirleri ele alinmistir. ikinci temel konuda ise dis ticareti olusturan
taraflar, dis ticarette kullaniimasi gereken belgeler ve dis ticaretteki ddeme sekillerinin
hangileri olduguna deginilmistir. Bundan sonra ise ilk iki temel baslikla baglantili olarak dis
ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin  karsilastirmalari  yapilarak, mevcut 06deme
sekillerinin avantaj ve dezavantajlari ortaya konmustur. izleyen boliimde, ticaretin birbirinden
farkh Ulkeler arasinda gelismesinden ve yapilacak ticarete konu olan ulkenin siyasi ve
ekonomik yapisinin farkli olmasindan dolay1 ortaya cikabilecek risklerin neler oldugu
aciklanmistir. Son bolimid olusturan sonu¢ ve oneriler kisminda ise diger dort bolumin
birbirleriyle baglantili olarak incelemesi yapilmis ve tarim ve tarima dayali sanayiler
acisindan, ihracatta hangi 6deme yonteminin daha basarih oldugu ortaya konmaya
calistimistir.

ANAHTAR KELIMLER: Dis Ticaret, Akreditif, Factoring, Forfaiting, Leasing
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Foreign Trade’s competitive capacity of Turkey is related to developing of productive
ability and financing facilities. Main aim is this research is comparative analyses of payback
methods used in foreign trade on account of agribusiness industries in Turkey.

Agriculture and agribusiness industries have a great portion of Turkey’s gross national
product growth and foreign trade. However, these enterprises have financial problems owing
to the fact those specific properties of agricultural production and low supply elasticity.

On this account, foreign trade payment techniques as a direct payment, letter of credit,
factoring, forfeiting and leasing had been analysed comparatively to resolve of financial
problems in export. Advantageous and disadvantageous specifications had been displayed for
the purpose of either traders (importers and exporters) or agribusiness industries.

This research is composed of eight chapters. But, mainly discussed topics had been
examined five titles. Firstly, sectoral distribution of export and incomes from agriculture and
agribusiness industries had been analysed. In second main topics is composed of parties,
necessary documents and financial techniques on foreign trade. Foreign trade payment
techniques had been analysed comparatively. Advantageous and disadvantageous
specifications of those techniques had been displayed. In consequent chapter, foreign trade
risks had been explained. Last chapter is result and conclusions.

KEYWORDS: Foreign Trade, Letter of Credit, Factoring, Forfeiting, Leasing
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1. GIRIS

Finansman; bir isletmenin ihtiyag¢ duydugu fonlarin uygun sekilde temini ve
kullaniimasidir. Bu kaynaklar isletmelerin Gretim, pazarlama ve yine refinansman gibi

alanlarinda kullanilabilir.

Bir ulkede yapilan isleri belirli bir bolimi dis Glkelerle iliskilidir. ihrag etmek, ithal
etmek, dis Ulkelerden borg para almak, alinan paralari geri 6demek, yabanci llkelerde yatirim
yapmak gibi sayilabilir. dis ticaret dogal ve ekonomik nedenlerle yapilmaktadir. Dogal
nedenler dis ticaretin en eski nedenlerinden biri olan mutlak Ustlinlik yasasinin dogusuna
sebep olmustur. Dogal nedenler yeryiziinde var olan kaynaklarin cografya Uzerinde esit
dagilmayisindan kaynaklanmaktadir. Doga bazi kaynaklari belli yerlere az ya da fazla
vermistir. Yeralti kaynaklari bunlara gosterilecek en belirgin érneklerdir. Her (lkede ihtiyaci
kadar petrol, kdmir vs. maden bulunmamaktadir. Bazi Ulkelerde ise ihtiyactan ¢ok fazladir.

Mutlak Gstinliik denilen bu durum dis ticaretin dogal ve ilk sebebidir.

Kendine yetecek kadar hammadde ve dogal kaynagl bulunmayan ulkeler ihtiyaclarini diger
tilkelerden ithal etmektedir. Bu ancak dis ticaretle saglanir. ilkim sartlari ve belli driinlerin
sadece belirli tlkelerde iretilebilmesi de dis ticaretin bir baska gerekgesidir. ikinci kategori
ise tamamen ekonomik Ustinluge dayahdir. Ekonomik faaliyetlerin ve Gretimin
rasyonellesmesi ancak dis ticaretle mimkiin olabilecektir. ihracatin gelistirilmesine agirlik
verilen politikalarin ekonomik kalkinma agisindan da yararli sonuclar verecegini 6ne siiren

gorusler bulunmaktadir.

1. ithal ikamesine gore (miktar kisitlamalari, giimriik vergileri gibi koruyucu tedbirlerle yerli
sanayiinin gelistirilmesi ve yurt icinde sanayii 6zendirici tedbirlerin alinmasidir) ihracatin

tesvik edilmesinin maliyeti daha disuktdr.

2. Thracatin gesitli nedenlerle ve araglarla sinirlandiriimasi i¢ piyasayl daha karh kilmakta

ihracata yonlenmeyi onleyici rol oynamaktadir.

3. Uluslar arasi ortamda rekabetci sartlarin zorlanmasi ile i¢ endlstriler maliyet, kalite ve

pazarlama ¢abalari artacaktir.

4. Geleneksel drlnlerde seyreden aleyhte ticaret hadleri sanayi Urunlerinin ihracatinin

arttirlimasiyla azalabilecek bu da ekonomik gelisme acisindan olumlu etkiler doguracaktir.



Ayrica alternatif sanayilesme stratejilerinin etkileri zerinde yapilan uygulamali
calismalarda ihracata yonelik politikalar uygulayan tlkelerin ihracatta daha basarili sonuclar
aldigini ortaya koymustur. Cumhuriyetin kurulusundan beri ¢esitli zamanlarda 6zellikle dig
ticarette liberallesme egilimleri goriilmekle beraber, 1980’e kadar ithal ikamesi politikalarinin
uygulandig1 gorulmektedir. Her ne kadar bu uygulamalar kimi zamanlarda basarili sonuclar
vermis olsa bile asiri korumaciligin surdaralmesi ve zamaninda gerekli politika degisiklerinin
yaptimamasi nedeniyle yatirimlarda verimlilik dismis istihdam yaratmada maliyetler
yukselmistir. Buna bagh olarak ylksek maliyetli bir ithal ikamesi uygulamasi ortaya
citkmistir. 24 Ocak 1980°den sonra ise agirlik ihracatin tesvikine verilmistir.

Bir Ulkenin ihracatini tesvik etmede kullanabilecegi degisik araclar bulunmaktadir. Bu
araclari zaman zaman farkli sekillerde ve birlikte kullanabilmektedir. Kisaca 6zetlenecek

olursa bu araclar asagidaki gibi siralanabilir:
1. Tarife koruyucu ve ihracat vergileri
a. Koruyucu tarifeler ve kotalar
b. Ihracat vergileri
2. Prim sistemi
a. Ihracatcinin déviz tutma yetkisi :
b. DOviz tahsisi :
c. Coklu kur uygulamasi :
d. Thracat bonolari ve sertifikalari :
3 - mali tesvikler
a. Antrepo veya serbest bélge uygulamasi
b. Thracatta vergi iadesi
c. Vergi muafiyeti ve indirimler
4. Finansal tesvikler
a. Ihracat kredileri
b. Thracat kredi sigortasi

c. Ucuz girdi temini



5. Pazarlama yardimlari

Ihracat gelismekte olan uilkelerde kalkinmanin 6nemli bir aracidir. Ihracati gelistirmek
hacim olarak buyume ve ihra¢c mallarinin gesitlenmesidir. Az gelismis Ulkelerin ihrag
kazanclarinin buytk bir kismi tarim driinleri ve buna benzer ilk basamak mallardan
olusmaktadir. Bu tur Grlnler genellikle fiyat istikrarsizligiyla karsi karsiyadir. Dolayisiyla az
gelismis Glkelerin bunlar yerine sanayi mallari ihracatini arttirmalari daha dogru olacaktir.
Ancak bu tiir mallarin ihracati bir cok zorunlulukla karsi Kkarstyadir. ilk grup olarak
sayilabilecek olanlar; tarife, miktar kisitlamalari, ve diger tarife disi engellerdir. Diger taraftan
bu tip Grtnlerin genellikle gesitli avantajlar saglayan gelismis tlke piyasalarindan alinmasi

tercih edilmektedir. Son grupta ise kalite, fiyat, teslim zarari gibi faktorler yer alir.

Bu calismanin temel amaci, dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin, Tirkiye’nin
tarim ve tarima dayali sanayi uriinleri ihracati agisindan karsilastirmali olarak incelenmesidir.
Tarnim ve tarima dayal sanayiler Tirkiye’nin GSMH’da ve disticaretinde 6nemli bir paya
sahiptir. Ancak bu isletmelerin, tarimin kendine has 6zellikleri nedeniyle arz esnekliginin

dustik olmasindan kaynaklanan finansman sorunlari bulunmaktadir.

Ihracatta yasanan finansal problemlerin ¢ozimii agisindan, dogrudan ddeme, akreditif,
faktoring, forfaiting ve export leasing gibi dis ticaret 6deme yontemleri karsilastirmali olarak
incelenmistir. Gerek dis ticareti olusturan taraflar (ihracatci-ithalat¢r) acisindan gerekse tarima
dayali sanayiler acisindan dis ticarette kullanilan yontemlerin avantajli ve dezavantajli yonleri
ortaya konmustur. Bununla beraber ticaretin birbirinden farkli tlkeler arasinda gelismesinden
ve yapilacak ticarete konu olan Ulkenin siyasi ve ekonomik yapisinin farkli olmasindan dolayi

ortaya cikabilecek risklerin neler oldugu aciklanmaya calisiimistir.
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3. MATERYAL VE METOD

3.1. Materyal

Calisma literatire dayali bir calismadir. Calismanin amaci uluslar arasi ticarette
kullanilan finansal yontemlerin karsilastirmali olarak ele alinmasidir. Kullanilan yéntemler ve

cesitleri ile ilgili 6zellikler ayrintili olarak incelenmistir.

Bunun yaninda Turkiye’nin ihracat performansi ikincil verilerden yararlanarak ele
alinmistir. IGEME ile yapilan yiz ylze gorismeler ile de tarim ve tarima dayali sanayi

urtinlerine yonelik olarak pratikte kullanilan yéntemlerin neler oldugu belirlenmistir.

3.2. Metod

Calismada metod olarak deskriptif analizden yararlanilmistir. Ele alinan finansal
yontemlerin avantajli ve dezavantajli yonleri karsilastirmali olarak gosterilmistir. Buradan
hareketle tarim ve tarima dayali ihracat i¢in uygun olan yoéntemlerin avantajlari ve sorunlar

ortaya konmaya caligiimistir.

Her bir finansal araca yonelik olarak avantajli ve dezavantajli yonleri ayri ayri ele
alinmistir. Uluslararasi ticarette karsilasilan Ulke riskleri de ele alinarak son olarak tim
finansal araglara yonelik olarak toplu bir degerlendirme yapiimis ve SWOT analizi ile durum
degerlendirilmistir.



4. TURKIYE’DE iIHRACATA SEKTOREL BAKIS

4.1. Turkiye’de Ihracatin Sektorel Dagilimi

Turkiye ihracati son yillarda gdstermis oldugu yiksek performans ile ekonomik
blyimenin temel unsurlarindan olmustur. Turkiye 2003, 2004 ve 2005 yillarinda OECD
tilkeleri arasinda en yiksek oranli Gayrisafi Yurt Ici Hasila artisini gerceklestirirken, 2004
yilinda %33,7, 2005 yilinda %16,3 ve 2006 yilinda ise %15,9 oraninda artan ihracatimiz

biyimeyi 6nemli oranda etkilemistir.

Diinya ekonomisinin 2005 yilinda %4,9 oraninda blydmesinin ardindan, 2006 yilinda
%5 oraninda bir hizla buyime kaydettigi tahmin edilmektedir. Turkiye’de ise 2005 yilinda
Gayrisafi Milli Hasila %7,6; Gayrisafi Yurt ici Hasila ise %7,4 seviyesinde artmis ve kiiresel

ortalamalarin tzerinde bir performans kaydedilmistir.

Turkiye ihracati 2005 yilinda, 2003 ve 2004 yillarinda gosterdigi oransal artisin altinda
bir yikselis kaydetmesine ragmen, ekonomik gelismeler Uzerindeki temel etkenlerden biri
olmaya devam etmistir. Turkiye Istatistik Kurumu (TUIK) verilerine gére 2005 yili
ihracatimiz 2004 yilina gore %16,3 oraninda artarak 73,476 milyon dolar olmustur. Yine
TUIK verilerine gore, 2006 yilinin Ocak-Aralik déneminde 2005 yilinin ayni dénemine gére

ihracatimiz %15,9 oraninda artarak 85,141 milyon dolar olmustur.

Ihracatci Birlikleri kayitlarina gére, 2006 yilinin Ocak-Aralik déneminde ise Tiirkiye
ihracati 2005 yilinin ayni doénemine gore %16,8 oraninda artarak 85,761 milyon dolar

olmustur.

2006 yilinda ihracatimizin sektorel yapisina bakildiginda, Turkiye ihracatinda %11,4
oraninda pay! olan tarim Grdnleri ithracatinin 2005 yilinin ayni dénemine gore %5,9 oraninda
artarak 9,8 milyar dolar seviyesine ulastigi gorilmektedir. Madencilik Grtnleri ihracatinin ise
genel Tirkiye’nin genel ihracatinda ki pay1 %2,4 oraninda olup; sektorun yillik ihracat artisi
%36,4 orani seviyesindedir. Turkiye ihracatinin %86, ‘sini olusturan sanayi Grtnleri ihracati
2006 yilinda %17,9 oraninda artmistir. Sanayi drlnlerinin Turkiye’nin genel ihracati
icerisindeki ylksek payi nedeniyle, s6z konusu drinlerin ihracat artis hizi, genel ihracat

artisinda belirleyici olmustur.

2006 yili Ocak-Aralik donemine ait ihracatcilar birliklerinin kayitlarindan derlenen
verilere gore, sektorel olarak dagilim asagidaki sekilde olmustur. 2006 Yili Ocak-Arali

donemi ihracati, 2005 yilinin ayni donemine gorke %16,8 oraninda artisla 85,8 milyar dolar



olarak gerceklesmistir. Bu dénemde toplam ihracatin %86,2’lik kismini sanayi Urlnleri,

%11,4’10k kismini tarim drlnleri ve %2,4°10k kismini ise madencilik Grtinleri olusturmustur.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde, sanayi urtnleri ihracati %17,9 oraninda artigla 73,9
milyar dolar, tarim Urunleri ihracati %5,9 oraninda artisla 9,8 milyar dolar ve madencilik

urtnleri ihracati ise %36, oraninda artisla 2,1 milyar dolar olarak gerceklesmistir.

Alt sektorler itibariyle ihracatta en fazla paya sahip olan ilk bes sektér ve toplam

ihracatimiz icerisindeki paylari asagidaki gibidir:

Cizelge 4.1.1. Alt sektorler itibariyle ihracatta en fazla paya sahip olan ilk bes sektor
ve toplam ihracat icerisindeki paylar

Kaynak: igeme

En fazla ihracat artisi gosteren ilk bes sektor ve ulastiklar ihracat degerleri asagidaki
gibidir:



Cizelge 4.1.2. En fazla ihracat artisi gosteren ilk bes sektor ve ulastiklari ihracat

degerleri

Kaynak: igeme

Tarim sektoriinde ise 2006 yili Ocak-Aralik déneminde ihracat % 5,9 oraninda artarak
9,8 milyar dolara ulasmistir. Tarim sektorl ihracatinda, toplam ihracat icerisinde en yuksek

paya sahip bes alt sektor ise asagidaki gibidir:

Cizelge 4.1.3. Tarim sektoru ihracatinda, toplam ihracat igerisinde en yuksek paya sahip

bes alt sektor

Kaynak: igeme



Alt sektor bazinda ihracat degerlerindeki degisim oranlari ve ihracat hacimleri g6z
onune alindiginda, tarim sektordndn tum alt sektorleri itibariyle en yiksek artis gosteren bes

alt sektoru asagidaki gibidir:

Cizelge 4.1.4. tanim sektoriinlin tim alt sektorleri itibariyle en yuksek artis gosteren

bes alt sektori

Kaynak: igeme

4.2. Turkiye’nin Tarim Ve Tarima Dayal Ihracat Gelirleri

Turkiye’nin 2006 yilinda tarim sektériine ait ihracati % 5,9 oraninda artarak 9,8 milyar
dolara ulasmistir. Toplam ihracat icerisinde en yiiksek paya sahip olan ilk bes alt sektor
siralamasi su sekildedir.

Cizelge 4.2.1. Toplam ihracat icerisinde en yuksek paya sahip olan ilk bes alt sektor



Alt sektor bazinda ihracat degerlerindeki degisim oranlari ve ihracat hacimleri dikkate
alindiginda, tarim sektoriintin tim alt sektorleri itibariyle en yiiksek artis gosteren bes alt

sektori asagidaki gibi ortaya ¢ikmaktadir.

Cizelge 4.2.2. tarim sektorinln tim alt sektorleri itibariyle en yiksek artis gosteren bes

alt sektori

Kaynak: Igeme

Tarim alt sektorlerinin 2006 yili  Ocak-Aralik dénemi icerisindeki ihracat

performanslarinin genel degerlendirmesi asagidaki sekildedir.
4.2.1. Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri

Hububat, Bakliyat, Yagh Tohumlar ve Mamulleri sektorii Turkiye geneli 2006 yih
Ocak-Aralik dénemi ihracati 2005 yilinin ayni dénemine gore, miktar olarak %1,02, deger

olarak da %18,8 oraninda artis gostererek 2,2 milyar dolardan 2,6 milyar dolara yiikselmistir.

Hububat, Bakliyat, Yagli Tohumlar ve Mamulleri sektorii icinde yer alan mal
gruplarindan ‘Pastacilik, Kakaolu Mamuller ve Seker Mamulleri’ mal grubu, en ¢ok ihracatin

gerceklestirildigi grup olmustur.

Sektorde One cikan diger mal gruplari ise, pastacilik Griinleri ve bitkisel yaglar mal
gruplaridir. Pastacihik drdnleri mal grubunun ihracati 2005 yilindaki seviyesinden miktar
bazinda %7, deger bazinda %14 oraninda artarak 402,7 milyon dolar seviyesine ¢ikmistir.
Bitkisel yaglar ihracatinda yasanan artis nispeten ¢ok yuksek oranlardadir. Bu mal grubunda
miktar bazinda %58, deger bazinda %59’luk artis ile 2006 yilinda 329,7 milyon dolarlik
ihracat gerceklesmistir.

Sektorde yer alan mal gruplari arasinda 150 milyon dolar Gzerinde ihracatin
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gerceklestirildigi diger mal gruplari ise degirmencilik Grtnleri, sekercilik mamulleri, bakliyat,
kakaolu mamuller ve hububat gruplaridir. Degirmencilik Grtinleri mal grubunun 2006 yili
Ocak-Aralik doneminde gerceklestirdigi ihracat 307,6 milyon dolar, sekercilik mamulleri mal
grubunun ihracati 287,7 milyon dolar, bakliyat grubunun ihracati 250,2 milyon dolar olarak
gerceklesirken kakaolu mamuller grubunun ihracati 277,5 milyon dolar ve hububat mal

grubunun ihracati 191,9 milyon dolar olarak gerceklesmistir.

Sektortin mal gruplari icerisinde en hizli artis gosteren kategorisi miktar bazinda %68,
deger bazinda %59 artis ile bakliyat grubu olmus ve ihracati 250,2 milyon dolar olarak
gerceklesmistir. Bitkisel yaglar mal grubunu ihracati ise artis siralamasinda ikinciligi almis ve
en ¢ok ihracatin ( 329,7 milyon dolar ) gerceklestigi G¢ mal grubundan biri olmustur. Artig
siralamasinda tcunct olan mal grubu miktar bazinda %46, deger bazinda %53 artis ile

hububat grubu olmus; bu grubun ihracat degeri 191,9 milyon dolar olmustur.

Anilan donemde, Avrupa Birligi llkelerine (yeni tye olan 10 tlke dahil) ihracatimiz
2005 yilinin ayni déneminde gore deger olarak %23,8 oraninda artarak 328,5 milyon
dolardan, 406,8 milyon dolara ylkselmistir. Bu dénemde deger bazinda en buyik ihracat
artisinin gergeklestirildigi tlke grubu %62,2’lik deger artisiyla 250,2 milyon dolara ulasan
Korfez Ulkeleri olmustur. Eski Dogu Blogu iilkeleri grubuna ihracatimiz 2005 yilinda 270,1
milyon dolar iken 2006 yilinda 274,7 milyon dolara ulasmistir. Turk Cumbhuriyetlerine

yapilan ihracatimiz ise deger bazinda %19,6 artmis ve 111 milyon dolara yikselmistir.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde en ¢ok ihracat gerceklestirilen ilk 10 Ulke sirasiyla,
521,6 milyon dolarla Irak, 106,9 milyon dolarla Libya, 100,9 milyon dolarla Suriye, 97,5
milyon dolarla Almanya, 84 milyon dolarla Suudi Arabistan, 69,8 milyon dolarla Cezayir,
66,2 milyon dolarla israil, 57,9 milyon dolarla Giircistan, 56,1 milyon dolarla italya ve 54,3

milyon dolarla Avrupa Serbest Bolge’dir.
4.2.2. Yas Meyve ve Sebze

Yas meyve, sebze ve narenciye ihracati 2006 yilinin Ocak-Aralik déneminde 2005
yilinin ayni dénemine gore miktarda %17, degerde %19 oraninda artarak 1,151 milyar dolara

ulasmistir.

Gruplar igerisinde 2006 yili Ocak-Aralik déneminde 479 milyon dolar ihracat ile
narenciye ilk sirada yer almistir. Narenciye ihracatinda, gecen yilin ayni dénemine gore

miktarda %19, degerde ise %18 oraninda artis olmustur.
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Taze meyve, 2006 yilinda 2005 yilina gore degerde %15 miktarda ise %3’1UK artis ve
toplam 331,9 milyon dolarlik ihracat rakami meydan getirmistir. Turuncgil Grlnleri
icerisinde limon 2006 yili Ocak-Aralik déneminde gegen senenin ayni donemine gore
ihracatta diisiis yasamasina ragmen 156,5 milyon dolarlik ve %33’llk bir payla ihracatta ilk

sirada yer almistir.

Yas meyve, sebze ve narenciye sektdriinde 2006 yilinda en fazla ihracati yapilan
madde deger bazinda 176,9 milyon dolar ve miktarda 306,1 bin ton ile domates olmustur.

Bunu degerde 156,5 milyon dolar ve miktarda 329,2 bin ton ile limon takip etmistir.

Ulke bazinda ise degerde 336,2 milyon dolar ve miktarda 616,1 bin ton ile Rusya
Federasyonu ilk sirada yer alirken Almanya, Ukrayna, Romanya ve Suudi Arabistan

deger bazinda en fazla ihracat yapilan diger tlkeler olarak siralanmaktadir.

Irak en 6nemli degisim gosteren Ulke olarak dikkat ¢cekmektedir. Yas meyve, sebze
sektoériunun Irak’a ihracatl %206 artarak 27,7 milyon dolara ulagmistir.

Genel degerlendirme olarak, narenciye ve taze meyve ihracatimizda, Avrupa pazarinda
talep artisi ve rakip Uretimin azligl, Dogu Avrupa pazarlarina yapilan portakal, limon ve

mandalina ihracatinin artmasi gibi nedenler artisi destekleyen unsurlar olmustur.
4.2.3. Meyve ve Sebze Mamulleri

2006 yili Ocak-Aralik doneminde toplam ihracatimiz icerisinde %1 paya sahip olan
meyve ve sebze mamulleri ihracati 2005 yilinin ayni dénemine gére miktar bazinda %11
oraninda azalis ile 1,085 milyon tondan 956,1 milyon tona duserken, deger bazinda %4,8
oraninda artigla 777,2 milyon dolardan 815 milyon dolara yukselmistir.

2006 yili Ocak-Aralik déneminde, 2005 yilinin ayni dénemine gére meyve ve sebze
mamulleri ihracati icerisinde meyve ve sebze konserveleri %6 oraninda artisla 136,5 milyon
dolara ulasmisg, domates konservesi-salcasi ihracatt %19 oraninda azalisla 120,2 milyon
dolar, meyve ve sebze sulari ihracati 514 oraninda artisla 106,6 milyon dolar olarak
gerceklesmistir. Kurutulmus sebze ihracatimiz %25 oraninda artisla 55,5 milyon dolar,

hazir yemek ihracatimiz ise %1 oraninda artisla 56,7 milyon dolar olmustur.

Ayrica diger gruplardan, meyve konserveleri ihracatl %1 oraninda azalirken, gazli
sular-maden sulari-gazozlar ihracati ise %2 oraninda arttigi dondurulmus meyve

ihracatinin %18 oraninda artarak 19,7 milyon dolara ulastigi géralmustar.
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Tirkiye geneli meyve ve sebze mamulleri 2006 yili Ocak-Aralik dénemi ihracatinin
%86°s! ilk 20 Ulkeye gerceklesmistir. Thracat siralamasinda 1. sirada yer alan Almanya’ya
ihracatta %6 oraninda azalma olmasina ragmen bu tlkenin aldigl payin %16 oraninda oldugu;
2005 yili Ocak-Aralik déneminde 4. sirada yer alan Birlesik Krallik’in %27 oraninda artisla
2006 yilinda 2. siraya yukselerek %10 paya sahip oldugu; 2005 yili Ocak-Aralik déneminde
5. sirada yer alan A.B.D’nin 2006 yilinda %55 oraninda artisla 3. siraya yukseldigi; 2005 yili
Ocak-Aralik déneminde 3. sirada bulunan Hollanda’nin %2 oraninda azalisla 2006 yili Ocak-
Aralik déneminde 4. siraya geriledigi ve 2005 yili Ocak-Aralik déneminde 2. sirada yer alan
Irak’in ise %31 gibi yilksek orandaki azalisi ile 5. siraya gerileyerek aldigi payin %12’den

%8’e distugl gorulmektedir.
4.2.4. Kuru Meyve ve Mamulleri

Kuru meyve ve mamullerinin ihracatt 2006 yili Ocak-Aralik doneminde %15,7
artarak 731,4 milyon dolara ulasmis ve toplam ihracatimiz icerisinde %0,9 pay almistir.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde cekirdeksiz kuru Gzim ihracati miktarda %8.5
oraninda artarak 239,44 bin tona yukselmis, degerde ise %23,41 oraninda artarak 290,8
milyon dolara ulasmistir. Dolayas! ile 2005 yilinda 1,068 dolar/ton olan g¢ekirdeksiz kuru
Uzimin ortalama ihrag fiyatt 2006 yilina gelindiginde %13,7 artis ile 1,215 dolar/tona

ulasmistir.

Sezon basinda, baslica Uretici Ulke konumunda olan Turkiye’deki rekolte yuksekligi
nedeniyle alim miktarlarini kisa vadeli ihtiyaclari dizeyinde sinirli tutan ve stok yapma
yoluna gitmeyen yabanci alicilar, zaman iginde A.B.D ve Avustralya basta olmak zere, diger
uretici Ulkelerdeki rekoltelerin dustik oldugunu anladiktan sonra Turkiye Grlinline taleplerini
arttirmiglar, bunun sonucunda artan taleplere bagli olarak birim fiyatlar 2005 yilinin (izerinde

seyretmistir.

Cekirdeksiz kuru 0zum ihracatinin %84’0 (244 milyon dolar) AB (lkelerine
yapilmaktadir. Thracatta Birlesik Krallik 78,7 milyon dolarla ilk siradayken, bu llkeyi 54,3
milyon dolarla Almanya, 36,2 milyon dolarla Hollanda ve 25,8 milyon dolarla italya

izlemektedir.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde kuru incir ihracat miktar1 %2,4 oraninda artarak

49,6 bin ton, ihracat tutari ise %14,9 oraninda artarak 114,9 milyon dolar olmustur.

Kuru incir ihracat fiyatlari incelendiginde Ocak-Aralik 2005 déneminde 2,066
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dolar/ton olan ortalama ihracat fiyatinin 2006 yilinin ayni déneminde %12,2’lik artis ile 2,318

dolar/tona yukseldigi gortlmektedir.

Kuru incir ihracatinin %69,5’i Ab ulkelerine yonelik olarak yapilmaktadir. Kuru incir
ihracatinda ise 20,6 milyon dolarla Fransa ilk sirada yer almaktadir.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde, gecen yilin ayni dénemine kiyasla, kuru kayisi
ihracat miktarimizin %16,2 oraninda artarak 78,3 bin tona yukseldigi, ihracat tutarinin da

buna paralel olarak %6,1 oraninda artarak 158,3 milyon dolara yukseldigi gortlmektedir.

2005 yili Ocak-Aralik déneminde 2,209 dolar/ton olan ortalama ihracat fiyati 2006
yilinin ayni déneminde %8,5 oraninda azalisla 2,201 dolar/ton olmustur. 2005-2006
sezonunda kuru kayisi rekoltesi gecen sezona goére artmis ve 124 bin tonla rekor seviyeye
ulasmistir. Rekoltede yasanan bu artis ihracat miktarlarinin artmasina sebep olmus, ancak ayni
zamanda ihracat tutarinin azalmasina ve gerek i¢ piyasada gerekse dis piyasada fiyatlarin
dusmesine neden olmustur. 2006 sezonu rekoltesinin 62,111 ton tahmin edilmesi, son aylarda
2005 yih Grin0 kuru kayisi fiyatlarinin artmasina neden olmustur. Rekoltenin gecen seneye
gbre yartya yakin miktarda dusmis olmasi, sezon baslangici olan 01.08.2006 tarihinden
itibaren sezonluk olarak ihrag fiyatlarinda yukselme trendini getirmisse de yil bazda fiyatlarda
dusts gozlenmektedir. Rekolte azligi nedeniyle ihracat miktarimizda dniimuizdeki dénemde
goreceli bir azalma beklenmekle birlikte, ortalama fiyatlarda bir artis olacagl

dusunulmektedir.

Kuru kayisi ihracatinda 32,7 milyon dolarla A.B.D ilk sirada yer almistir. Bu tlkeyi
sirastyla 15,4 milyon dolarla Fransa, 15 milyon dolarla Birlesik Krallik, 13,9 milyon dolarla

Almanya ve 10,6 milyon dolarla Avustralya takip etmistir.
4.2.5. Findik ve Mamulleri

2005 yilinda 209,364 ton olan Turkiye’nin findik ihracati, 2006 yili ayni déneminde
miktar bazinda %18 artis ile 247,186 ton, deger bazinda %24 oraninda azalis ile 1,5 milyar
dolar olarak gerceklesmistir. Findik ve mamulleri ihracatinin toplam ihracatimiz icerisindeki

payl %1,7 olmustur.

2004 ve 2005 yillan findik fiyatlarinin, iklim kosularindan kaynaklanan rekolte azligi
ve diger faktorlerin etkisiyle olaganistli ylikselmesinden sonra, 2006 yili Griin miktarinin

normalin Ustiinde gercekleseceginin anlasilmasini takiben fiyatlarda disme medya gelmistir.

Findik ihracatinin miktar olarak %18 oraninda artis gdstermesinin en énemli nedeni,
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2005 yili Urtintinde Italya rekoltesinde meydana gelen 60,000-70,000 ton civarindaki azalma
nedeniyle, bu miktar kadar findigin Tirkiye’den tedarik edilmis olmasidir. Bununla birlikte,
findigin insan sagligina yonelik faydalari ve ozellikle FDA’nin (Amerika Gida ve ilag
Dairesi-Food and Drug Administration) ‘health claim’inin etkisi ile diinya findik tiiketiminin

artis trendine girmis oldugu da g6zden uzak tutulmamasi gereken bir husustur.
4.2.6. Zeytin ve Zeytinyagi

Zeytin ve zeytinyagi ihracati 2006 yilinin Ocak-Aralik déneminde gecen yilin ayni
donemine gore %31,9 oraninda azalarak 270,1 milyon dolar diizeyinde gergeklesmis ve genel
ihracatimiz igerisinde %0,3 oraninda pay almistir.

Zeytinyagl ihracati 2006 yili Ocak-Aralik déneminde miktar olarak %51,5 oraninda
azalarak 44,2 bin tona gerilemis, ihracat tutari ise %39,4 oraninda azalarak 185,2 milyon
dolara ulasmistir. 2005 yilinda 3,335 dolar/ton olan zeytinyagl ortalama ihrag fiyati 2006
yilinda ise %80 artis ile 4,189 dolar/tona ulagmistir.

2006 yilinda zeytinyagi ihracatimizda 72,9 milyon dolarla italya, 35,3 milyon dolarla
A.B.D, 12,1 milyon dolarla Kanada, 11,2 milyon dolarla ispanya ve 8,7 milyon dolarla
Fildisi Sahili ilk siralarda yer almaktadir.

Siyah zeytin ihracat miktari 2006 yili Ocak-Aralik déneminde miktar olarak %3
azalarak 47,1 bin ton, ihracat tutari ise %0,3 oraninda artarak 63,4 milyon dolara ulasmistir.
2005 yili Ocak-Aralik déneminde 1,302 dolar/ton olan ortalama ihracat fiyati, 2006 yilinin
ayni doneminde %3,4 oraninda artarak 1,346 dolar/tona ylkseldigi gorulmektedir. Ayni
donemde yesil zeytin ihracat miktar1 %16 oraninda azalarak 6,7 bin ton, ihracat tutari ise

%8,7 oraninda azalarak 13,3 milyon dolar diizeyinde gerceklesmistir.

2006 yili Ocak-Aralik donemi sofralik siyah zeytin ihracatimizda 20,2 milyon dolarla
Almanya, 14,4 milyon dolarla Romanya, 4,5 milyon dolarla A.B.D ve 3,8 milyon dolarla

Bulgaristan ilk siralarda yer almistir.
4.2.7. Tatun ve Tatun Mamulleri

2005 yili Ocak-Aralik aylari arasinda, tttln ve ttin mamullerinin miktar olarak
147,6 bin ton olan ihracati 2006 yilinin ayni doneminde %2,6 oraninda artarak 151,5 bin tona
yukselmistir. 2005 yili Ocak-Aralik aylari arasinda deger olarak 563,8 milyon dolar olan
ihracatimiz 2006 yilinin ayni déneminde %21,2 oraninda artarak 683,4 milyon dolara olarak

gerceklesmistir. Tltin ve tatin mamulleri ihracatinin toplam ihracatimiz icerisindeki pay!
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%0,8 olarak gerceklesmistir.

A Grad nevi tutinler 2006 yili Ocak-Aralik doneminde 257,6 milyon dolar ihracat
rakamina ulasmis olup; bu thttnleri sirasityla Class Unic thtunler, B Grad, Kapa ve Kapa
Kapa tutlnleri izlemektedir.

Sigara ihracatimizin miktar ve degerinde 2005 yili Ocak-Aralik dénemine gére 2006
yilinda 6nemli artislar meydana gelmistir. Bu kapsamda 6zel sektor tarafindan gerceklestirilen
sigara ihracatinda 6nemli artis gorulurken, Tekel’in ihracatinda 6nemli dlsls meydana

gelmistir.

Tekel ve 0Ozel sektoriin ihracatinin gelisimine baktigimizda, 6zel sektdrin titun
ihracatinin miktar ve deger olarak arttigl, buna Kkarsilik Tekel’in ihracatinin ise miktar ve
deger olarak azaldigi gorilmektedir. Ayrica, ortalama ihra¢ fiyatlari itibariyle
kiyasladigimizda 0zel sektérun 2005 yilinda ihrag ettigi thttnlerin ortalama fiyatlarinin 2006
yilinda da artis gosterdigi, buna karsilik Tekel’in ortalama ihra¢ fiyatlarinin dustigi
gorulmektedir. Bu durum, Tekel’in Uretici ile s6zlesme yaparak yeni triin almak yerine, birim
fiyatt yeni Urine gore dusik olan eski yillara ait stok tdtinleri ihrac etmesinden
kaynaklanmaktadir. Her ne kadar, ihrag edilen tuttnler fiyat ve kalite yoninden farklilik arz
eden nevi’lerden olussa da, genel olarak, Tekel’in distuk fiyath tutln satiglarinin genel

ortalamayi da dusurdigl gorilmektedir.

Ihracatimizda 6nemli paya sahip tilkelerden olan A.B.D’ye tiitiin ihracatinda miktar ve
deger olarak 6nemli dususler gorilmustir. Toplam ihracatimiz igerisinde énemli paya sahip
Avrupa Birligi Ulkelerinden Belgika, Almanya ve Hollanda’ya ihracatimizda 6nemli artislar
gorulirken, Fransa’ya yonelik yapilan ihracatta ise miktar ve deger olarak disusler olmustur.
Diger onemli alici (lkeler arasinda yer alan Endonezya ve Rusya Federasyonu’na yonelik

yapilan ihracatta ise 6nemli artiglar yasanmistir.

Turkiye’de gerceklestirilen ve 6nemli ihra¢ drlnlerimizden olan titiin ihracatinda
yasanan artis ve dusuler; yabanci alicinin alim politikalarina, Tirkiye‘nin thtin stoklarina,
alicinin gerek Turkiye’deki veya benzer tutlini Ureten diger Ulkelerdeki fiyat hareketlerine
bagl olarak degisimler gostermektedir. Tutin ve sigara ihracati, dunyanin hemen her
tarafinda yerlesik olan, Uriin ve fiyat politikalarini dogrudan etki eden yabanci alicinin
istekleri dogrultusunda gerceklesmektedir. Yani bir yil alimlarinda agirlikh olarak Turkiye’yi

tercih eden yabanci alici, ertesi yil baska bir politikanin geregi olarak baska ulkeyi tercih
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edebilmektedir. Bu durum, yillara gére ihracatimizda artis ve azalislara neden olmaktadir.

2006 yili Ocak-Aralik déneminde 2005 yilinin ayni dénemine gore meydana gelen
artisin en temel nedeni olarak; yabanci alicinin 2007 yilinin ilk i¢ ayinda yapmasi beklenen
alimlarin agirhkh olarak 2006 yilinin Kasim ve bir miktarda Aralik ayina ¢ekmesinden
kaynaklandigi soylenebilir. 2006 yili Kasim ayindaki artis, bir dnceki doneme gore %274 dr.
Ancak one c¢ekilen bu alimlar nedeniyle 2007 yili ihracatinin 2006 yili rakaminin oldukca

altinda kalacagi dustintilmektedir.
4.2.8. Kesme Cicek

2006 yili Ocak-Aralik doneminde kesme ¢igek ihracatimiz 2005 yilinin ayni

dénemine gore %15 oraninda artis gostererek 39,4 milyon dolar olarak gerceklesmistir.

Kesme c¢icek ihracatimizin baslica artis sebebi, mevcut cesitler icin uygun ve kaliteyi
Iyi yonde etkileyen hava kosullarinin olumlu etkisinin yilbagl satislarinda gortilmesinden
kaynaklanmaktadir. Hedef pazardaki hava kosullarinin da iyi olmasi satislari da olumlu yénde
etkilemistir. Bu husus Birlesik Krallik, Hollanda ve Rusya gibi ana hedef pazarlarimizda

%5-8 oranlari arasindaki artislarla daha iyi gézlenmektedir.

En 6nemli hedef pazarimiz olan Birlesik Krallik’a ihracatimizda déviz bazinda %7
oraninda artis gortlmektedir. Bu pazarda 0Ozellikle kalite standartlarina sahip ve sertifika

sahibi firmalarin pazarda yerlerini koruduklari ve satislarini arttirabildikleri gézlenmektedir.

Hollanda’ya ihracatimizda ddviz bazinda % 9 oraninda artis goralmastdr.
Hollanda’ya ana ihra¢ driinlerimiz olan karanfil ve gerberanin yani sira, Tlrkiye’de yaygin
olmayan ve yeni uretilmeye baslanan diger yeni cesitlerin de ihracati yapiimaktadir.

Ukrayna’ya ihracatimizda doviz bazinda %36 oraninda artis gérilmistir. Bu artisin
nedeni, Turkiye’den gonderilen ciceklerin kalitesinin artarak diinya standartlarina ulasmasidir.
Turk cigeklerine olan talep artmis olup, Urtinlerimiz bu pazarin en énemli tedarikcilerinden
olan Kolombiya ¢icegi yerine tercih edilmeye baglanmistir. Ayrica kesme ¢igek sektoriintin bu
pazarla olan iliskilerinin fuar ve heyetler gibi etkinliklerle her gecen yil artmasi da ihracat
artisinda 6nemli bir etkiye sahiptir. Ihracat firmalarindan alinan bilgilere gore fiyat diizeyi ve
talepteki istikrar Ukrayna pazarinin 6nemini her gecen gln arttirmaktadir. Bu pazarin
ontmizdeki donemde Rusya pazari ile ayni 6neme sahip olacagi distntlmektedir.

Italya’ya yapilan ihracatimiz ise %558 oraninda artis ile 374,652 dolar olmustur.

Italya’ya yapilan ihracatimiz ise fide ve fidan agirhklidir.
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Romanya’ya kesme cicek ihracatimizda déviz bazinda %15 oraninda azalma
gorilmektedir. Ihracatimizda gorilen bu azalmanin nedeni, Romanya pazarinda son bir yildir
uygulanan yiiksek vergi oranlaridir. Bunun yani sira Izmir bolgesinden gonderilen mallarin
kalitesindeki bazi sorunlarin da bu azalisa neden oldugu disuntlmektedir. Romanya’nin
uyguladigl ylksek vergiler nedeniyle bu tlkeye olan ihracatimizin bir kismi da Yunanistan

Uzerinden gonderilmeye baslanmistir.
4.2.9. Canh Hayvan, Su Uriinleri ve Mamulleri

Canli hayvan, su uridnleri ve mamulleri sektéri Turkiye geneli 2006 yili Ocak-
Aralik donemi ihracati 2005 yilinin ayni dénemine gore miktar olarak %7,8 oraninda, deger
olarak da %10,2 oraninda artarak 456,4 milyon dolar olarak gerceklesmistir. Canli hayvan ve

su Urunleri ihracatinin toplam ihracatimiz icerisindeki pay1 %0,5 olarak gerceklesmistir.

Canli hayvan, su drlnleri ve mamulleri sektoru iginde yer alan mal gruplarindan
baliklar ve su driinleri mal grubu en ¢ok ihracat gergeklestirdigimiz grup olmustur. Baliklar ve
su drunleri ihracati 2005 ve 2006 yili Ocak-Aralik dénemleri karsilastirildiginda miktar
bazinda %3,1oraninda, deger bazinda %11,7 oraninda artarak 274,7 milyon dolar olarak

gerceklestirilmistir.

Sektorde 6ne ¢ikan diger mal grubu ise sut ve sut trinleri mal grubudur. Sut ve st
uranleri mal grubunun ihracati miktar bazinda %38,5 oraninda, deger bazinda %44,8 oraninda
artarak 54,4 milyon dolardan 78,8 milyon dolara ylikselmistir. Hayvan menseli diger trinler
grubunda yapilan ihracatta yasanan dusus, kus gribi ve sektérde yasanan 5179 numarali kanun
ile ilgili sikintilardan kaynaklanmaktadir.

Sektorde ihracati deger olarak artan 6nemli mal gruplari, giyim aksesuarlari, canli
hayvanlar, sut ve stt trinleri olmustur. Giyim aksesuarlari mal grubunun ihracati miktar
bazinda %95,3 oraninda gerilerken, deger bazinda %448,9 oraninda artmistir. Canli hayvanlar
mal grubunun ihracatt miktar bazinda %16,2 oraninda gerilerken, deger bazinda %76
artmistir. Canh hayvanlar mal grubunun ihracati 2006 yili Ocak-Aralik dénemi iginde 8,8
milyon dolar olarak gerceklesmistir. Sit ve st drinleri mal grubunun ihracati ise deger

bazinda %44,8 oraninda artarak 78,8 milyon dolar olarak gerceklesmistir.

Hayvansal dridnler ihracatimiz ise deger bazinda %17,6 oraninda azalarak 61,2

milyon dolardan 50,4 milyon dolara gerilemistir.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde, Avrupa Birligi tlkelerine (yeni tye 10 Ulke dahil)
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ihracatimiz 2005 yilinin ayni dénemine gore deger olarak %7,3 oraninda artarak 204,3 milyon

dolardan 219,2 milyon dolara yikselmistir.

Eski Dogu Blogu ulkelerine ihracatimiz 2005 yilinda 21,1 milyon dolarken, 2006
yilinda 6,8 milyon dolar olarak gerceklesmis ve %67,7 oraninda dists olmustur. Turk
Cumbhuriyetleri’ne ihracatimiz 2006 yilinda %11,9 oraninda artarak 16 milyon dolardan 17,9
milyon dolara c¢ikmistir. Korfez ulkelerine yapilan ihracatimiz ise deger bazinda %16

oraninda artarak 33,5 milyon dolara yukselmistir.

2006 yili Ocak-aralik doneminde Irak, Hollanda ve Azerbaycan’a yapilan ihracat
onemli miktarda artmis olup; sektér ihracatinda Japonya 77,9 milyon dolarla ilk sirada, italya

ise 55,1 milyon dolarla ikinci sirada yer almistir.

4.2.10. Agac Mamulleri ve Orman Urunleri

Agac mamulleri ve orman urunleri sektori Turkiye geneli 2006 yili Ocak-Aralik
donemi ihracati 2005 yilinin ayni dénemine gore, miktar olarak %28,9 oraninda, deger olarak

ise %37,9 oraninda artis gostererek 1,5 milyar dolardan 2,1 milyar dolara ylkselmistir.

Agac mamulleri ve orman drinleri sektorl iginde yer alan mal gruplarindan kagit ve
karton mal grubu en cok ihracatin gerceklestigi grup olmustur. Kagit ve karton ihracati 2005
ve 2006 yili Ocak-Aralik donemi karsilastirildigl zaman deger bazinda %8,8 oraninda artarak,

639,2 milyon dolardan 695,4 milyon dolara yukselmistir.

Sektorde 6ne cikan diger mal gruplari ise, gemiler ve suda yuzen tasitlar ve ahsap
mobilyalar mal gruplaridir. Gemi ihracati 2005 yilindaki seviyesinin miktar bazinda %235,8
oraninda, deger bazinda %197,4 orani zerinde gercekleserek 492,1 milyon dolar seviyesine
yukselmistir. Ahsap mobilyalar ihracatinda yasanan artis, miktar bazinda %11,3 oraninda,
deger bazinda %16,7 ile sinirh kalmistir. 2006 yilinda 416 milyon dolarlik ahsap mobilya
ihracati gergeklesmistir.

Sektorin mal gruplari icerisinde en hizl artis gosteren grup, miktar bazinda %235,8
oraninda, deger bazinda %197,4 oraninda artis ile gemiler ve suda yuzen tasitlar mal grubu

olmustur.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde, Avrupa Birligi tlkelerine (yeni lye 10 ulke dahil)
ihracatimiz 2005 yilinin ayni dénemine gore deger olarak %48,4 oraninda artarak 463,6

milyon dolardan 688,3 milyon dolara yikselmistir. Bu donemde deger bazinda en biyuk
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ihracat artisinin gerceklestirildigi tlke grubu %48,4 oranli deger artisi ile Avrupa Birligi

ulkeleri olmustur.

Korfez Ulkelerine ihracatimiz ise deger bazinda %23,7 oraninda artis gostererek
133,2 milyon dolardan 164,1 milyon dolara c¢ikmistir. Eski Dogu Blogu ulkelerine
ihracatimiz ayni donemde 263 milyon dolardan 319 milyon dolara yukselmistir. Tark
Cumbhuriyetlerine yapilan ihracat ise deger bazinda %29,23 oraninda artarak 129,6 milyon

dolar olmustur.

2006 yili Ocak-Aralik doneminde en cok ihracat gerceklestirdigimiz ilk 10 ulke
sirastyla, 118 milyon dolarla iran, 113,8 milyon dolarla lIrak, 97,3 milyon dolarla
Yunanistan, 94,4 milyon dolarla Birlesik Krallik, 91,7 milyon dolarla isveg, 78,6 milyon
dolarla Fransa, 76 milyon dolarla Almanya, 71 milyon dolarla Hollanda, 69 milyon dolarla

K.K.T.C. ve 68,1 milyon dolarla Bulgaristandir.

20



S. DIS TICARETTE KULLANILAN FINANSMAN ARACLARI:

Ticaret islemlerinde en 6nemli konu O0deme seklidir. Dis ticaretin karmasikligl ve
yapisina bagh olarak cesitli 6deme sekilleri gelismistir. Uluslararasi ticaretin basarili
olabilmesi icin taraflarin kendilerine uygun 06deme seklini bilmesi ve sonugclarini

degerlendirebilmesi gerekir.

Uluslararasi (dis) ticarette kullanilan 6deme sekillerinin bazilari ihracatciyr avantajli
konuma getirirken bazilari ithalat¢iyr avantajli konuma getirebilmektedir. Taraflarin segtikleri
o6deme sekilleri, farkh o6zelliklere sahip olduklarindan taraflara getirdigi risklerde secilen
6deme sekline gore artmakta ya da azalmaktadir. Bundan dolayi kullanilacak 6¢deme sekli,
taraflar arasinda yapilacak pazarlik sonucu belirlenir ve varilan anlasmaya gore taraflarin

bankalari araciligl ile 6deme gergeklestirilir.
Uluslararasi ticarette kullanilan 6deme sekillerini sdyle siralayabiliriz;
1) Pesin Odeme
2) Mal Mukabili Odeme
3) Vesaik Mukabili Odeme ( Polige yoluyla Odeme)
4) Kabul Kredili Odeme
5) Akreditif ile Odeme

Bunlarin disinda dis ticarette kullanilan diger finansal yontemleri ve 6deme araclarini

asagidaki sekilde gosterebiliriz:
6) Faktoring ile Odeme
7) Forfaiting ile Odeme

8) Export Leasing

5.1. Dis (Uluslararasi) Ticaretin Taraflari
Alici (ithalatcr): Mala ihtiyaci olan, saticiy bulan ve siparisi veren taraftir.

Satici (fhracatcl): Malini satmak ve nakde doniistirmek isteyen, bir alict bulan ve satis

sOzlesmesi yapan taraftir.

Alici (ithalatgr) / Satici (fhracatcr) Acentesi: Saticinin malini kolaylikla satmak icin alici
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ulkesinde Pazar arastirmalari yapmak, ticari hayatl yakindan takip etmek ve spot musteri

bulmak icin bulundurdugu temsilcidir.

Nakliye Acenteleri: Satilan veya alinan mallarin tasinma (sevk) gorevi ylklenen
kuruluslardir. Sevk edilecek mallar tlkeler arasinda deniz yolu, hava yolu ve kara yolu ile U¢

sekilde tasinmaktadir.

Sigorta Acenteleri: Mallarin bir Ulkeden diger llkeye tasinirken olusan riskleri karsilayan
kuruluslardir. Sigorta alici ya da satici tarafindan duzenlettirilebilecegi gibi risk satis

sOzlesmesinde belirtildigi gibi paylastlabilir.

Bankalar: Alici adina satici bulamak, alici ve saticilarin ihtiyaglarini anlamak ve taraflarin
yararina onlari kor uyacak optimal ¢ozumler Gretmek, taraflar arasindaki satis islemini temsil
edecek vesaiklerin hazirlanmasina yardimci olmak, saticiya 6demenin yapilmasina aracilik
etmek, taraflar icin satin alma ve satisla ilgili bedeli finanse etmek gibi gorevleri Ustlenen

kuruluglardir.

Hukumetler ve Ticaret Odalari: Ithalatginin tlkesinde belli mallarin ithali cesitli nedenlerle
yasaklanmis olabilir ve alicinin ithali kisitlanmis mallari ithal edebilmesi icin 6zel bir izin
(lisans) almasini saglayan, yabanci tlke paralarinin kabul edilmesinin yasaklanmasi s6z
konusu oldugu durumlarda, ithal edilen malin bedelinin transferinde izin alinmasini saglayan

resmi kurumlardir.

5.2. Dis (Uluslararasi ) Ticarette Odeme Sekilleri
5.2.1. Pesin Odeme

Pesin 6deme, ithalat¢inin ihracat gerceklesmeden énce mal bedelini ihracat¢i firmaya
Odemesidir. Yani ithalatgi siparis ettigi malin bedelini 6dedikten sonra, ihracat¢i tarafindan
malin kendisine gonderilmesidir. Odeme genellikle ihracatcinin hesabina banka havalesi,
faks... Vb. yontemlerle yapilir.
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Sekil 5.2.1.1. Pesin Odemenin Isleyis Bigimi

Pesin 6deme sekli, ihracatci agisindan ithalatginin kaynagi oldugu bir 6n 6deme niteligi
tastyarak, ihracatciya mallari hazirlamak ve sevk etmek igin gerekli olan fonu saglar. Pesin
6deme sekli, piyasada fazla talep géren mallarin satisinda kullanilmaktadir. Clnki bdyle bir
durumda ihracat¢inin misteri bulamama riski yoktur. Uluslararasi piyasalarda genellikle saticl
tekeli olan mallarda ve bazen de alici bakimindan pesin 6deme iskontolarinin yuksekligi
nedeniyle bu tur ddemeler cazip olabilir.

Pesin 6deme yonteminde olusacak tiim riskler ithalat¢i tizerinde oldugundan, ihracatci
icin cok avantajhdir. Diger taraftan mallarin sevki, satici firmadan veya Ulkenin sartlarindan
kaynaklanan nedenlerle aksayabilir ve gecikebilir. Bu durumda alici firma en azindan paranin

kendisinde beklemesi ile kazanabilecegi faiz gelirinden mahrum olur.
Ihracatciya pesin 6deme 3 sekilde yapilabilir;
5.2.1.1. Havale Seklinde Odeme

ithalat¢i firma bankasina, ihracatgl adina mal bedeli kadar bir tutar transfer etmesi igin
talimat verir. Ithalatci kendi Ulkesindeki para cinsinden mal bedelini oder, ihracatginin
bankasina ulasan havale o tlkedeki para birimi cinsinden ihracat¢inin hesabina kaydedilir.

Daha sonra ihracatcl mallari ithalatgiya gonderir.
5.2.1.2. Nakit Odeme

ithalatci, ihracatcinin ilkesinde ihracat¢inin bankasina mal bedelini 6der. Odemenin
yapildigl banka déviz alisinin ne icin yapildigini kaydederek bir déviz alim bordrosu tanzim

eder. ithalatci daha sonra mallari ithalatgiya gonderir. Sistem Su sekilde isler;

Alici firma (ithalatcr) kendi bankasina mal bedeli ile ilgili 6demeyi yapar
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1. Alicinin bankas! transferi saticinin (ihracatci) bankasina gonderir
2. Saticinin bankasi 6demeyi satici firmaya (ihracatgiya) yapar

3. Satici firma (ihracatcr) mallari alici firmaya (ithalatgiya) sevk eder
5.2.1.3. Prefinansman

Prefinansman bir 6n 6demedir. Bu 6édeme de ithalatcl ihracat¢inin bankasindan garanti
alir. Eger ihracatgl mali ithalat¢iya gondermezse, ithalatgi yaptigi 6n 6demeyi garanti vermis
bulunan bankadan faizi ile birlikte iade alir. Garanti veren banka bu garanti karsiliginda
ihracatcidan belirli bir komisyon alir. Prefinansmanda pesin 0denen kisim igin faiz soz
konusu degildir.

5.2.2. Mal Mukabili Odeme

fhrag edilen malin bedelinin, bu malin ithalatgi tarafindan teslim alinmasindan sonra
6denmesi seklinde yapilan bir 6deme yontemidir. Mal mukabili 6demede ihracatci, pesin
6deme olmaksizin veya police cekilmeksizin mallari ithalat¢iya gondermekte, ithalatgi ise
mallara iligskin belgeleri posta ile aldig| tarihte veya énceden belirlenen bir tarihte mal bedelini

ihracatgiya 6demektedir.

Bu 6deme seklinde, belgeler (vesaikler) dogrudan posta ile ithalatgciya gonderilebilecegi
gibi banka kanaliyla da gonderilebilir. Banka kanaliyla gonderildigi zaman bankaya bedelsiz
teslim talimati verilir. Ancak uygulamada genellikle ithalatci belgeleri arada banka olmaksizin

direk ihracatciya gonderir.

Sekil 5.2.2.1. Mal Mukabili ©Odemenin Isleyis Bicimi
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Mal mukabili édemede, ihracat¢i mallarin bedelini tahsil edecegi garantisi olmadan
ithalatglya gonderdiginden riskin tamami ihracat¢i Ustindedir. Ancak alici ve saticinin
birbirlerini ¢ok iyi tanidiklari, uzun zamandan beri birbirleriyle calistiklari ve birbirlerine tam
guven duyduklart durumlarda uygulanabilecek bir yontemdir. Belirli bir 6deme tarihi

tasimamasi yonunden esnek bir uygulamadir.

5.2.3. Kabul Kredili Odeme

Mal bedelinin belli bir vadede 6denmesini taahhiit eden ve ddemenin bir polige ile
yapildigr 6dem yontemidir. Bir baska ifadeyle kabul kredisi, satilan mal bedelinin bir policeye

baglandigl vadesinde saticiya 6dendigi bir 6deme seklidir.

Bu kredi belge ile birlikte ibraz edilen policenin ithalat¢i veya buna ilaveten ithalatginin
bankasi tarafindan kabul edilmesi suretiyle kullanilir. Kabul kredili 6demede taraflara
bankalar aracilik eder ve bunun icin komisyon alirlar. Saticinin diizenledigi police sadece alicl
tarafindan kabul edilmisse ‘Trade Acceptance’ banka tarafindan kabul edilir veya
ithalat¢inin kabultine aval verilirse ‘Banker’s Acceptance’ denilmektedir. Bu 6deme seklinde
vadeli alim yapmak isteyen ithalat¢iya karsi ihracatci, policeye bankanin kabul veya aval

vermesiyle kendisini garanti altina almis olur.

Kabul kredi yoluyla yapilan édemeler, kabul kredili vesaik mukabili, kabul kredili

mal mukabili ve kabul kredili akreditif olarak 3’e ayrilmaktadir.
5.2.3.1. Kabul Kredili Vesaik Mukabili

Bu 6deme seklinde mallarin ithalat¢iya génderilmesinden sonra bankanin mal bedelini
tahsil etmesi yerine policeyi aliciya kabul ettirdikten veya bu kabule kendisinin de avalini
verdikten sonra vesaiki aliciya teslim edip daha sonra policeyi vadesinde mal bedelinin
ihracatgiya 6dendigi, 6deme seklidir.

5.2.3.2. Kabul Kredili Mal Mukabili

Mal mukabili islemlerde, ithalat¢i énce mali ceker sonra mevzuatta belirlenen strede
mal bedelini 6der. Bu islemde ithalatgi 6deme yapmasi gereken sire icerisinde polige kabul
edilecek vadesinde ise 6deme yapilacaktir. Boylece sure agisindan ithalatgiya ikinci bir

finansman kolayligi saglamaktadir.

25



5.2.3.3. Kabul Kredili Akreditif

Ihracatcinin kisat mektubuna vesaiki bankaya ibraz ettiginde mal bedelini tahsil
etmeyip, banka tarafindan kabul edilmis poligenin vadesinde 6denecegi taahhit altina alan bir
6deme seklidir. Burada police vesaik ekine ilave olarak, teyitli akreditifte teyit bankasi adina,
teyitsiz akreditifte genellikle amir banka adina tanzim edilir. Kabul edilen bu police, ihracatci

tarafindan kendi bankasi ya da baska bankaya kirdirilabilir.

5.2.4. Vesaik Mukabili Odeme

Vesaik mukabili yani police yoluyla yapilan satis, dis ticarette yaygin olarak kullanilan
yontemlerden biridir. Police, ihracat¢l firma tarafindan hazirlanan, ithalat¢i firmanin hemen

ya da gelecekteki tarihte 6deme yapmasini kosulsuz emreden yazili bir 6deme emridir.

Bu tir 6deme seklinde ihracatci firma, ithalatciya mallari sevk ettikten sonra ithalatgl
lehine vadeli police cekip, mallari gonderdigini gosteren belgelerle beraber, s6z konusu olan
vadeli policeyi kendi tlkesindeki bir banka araciligiyla ithalatci firmanin tlkesindeki muhabir
bankaya gonderir. ihracatgi firmanin bankaya verecegi ‘tahsil emrinde’ ithalatginin mali
teslim almasini saglayacak belgelerin ya ‘goruldiginde 6denmesi’ ya da ‘policenin kabul
edilmesi’ karsihginda verilecegi acikca belirtilir. Ithalatci policeyi kabul ettigi takdirde,
police muhabir banka tarafindan ihracatgiya gonderilir. Thracatci police policeyi ya vadesi
gelinceye kadar bekletir ya da vadesinden énce bankaya iskonto ettirir. Ayrica tahsil emrinde
6deme veya policenin kabul edilmemesi durumunda yapilacak islemlerin masraflarinin kim
tarafindan 6denecegi ve tahsil edilecek paranin ne sekilde 6denecegi de police ile beraber
bildirilir.
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Sekil 5.2.4.1. Vesaik Mukabili Odemenin Isleyis Bigimi

Police yolu ile yapilan satiglardaki tahsil islemleri Milletlerarasi Ticaret Odasi’nin 522
sayil ‘Tahsiller Icin Yeksanak Kurallar’ geregince yapilir ve tahsil islemlerinde bankalar
ihracatciya karsi bir 6deme taahhidlnde bulunmazlar.

Police ile yapilan satis islemlerinde ihracatci firma, sattigi mal veya hizmetin karsilig
olan tahsil bedellerinde riske girmektedir. Clinkii mal veya hizmet ithalatci firmanin eline
gectikten sonra (parasinin ddenecegi guvence altina alinmadan) 6deme gerceklesmektedir. Bu
nedenle tahsil islemlerinde police yolu ile (vesaik mukabili) 6deme yapilacagi zaman
oncelikli olarak ithalatciya karsi givenin tam olmasi, ithalatginin édeme durumundan
emin olunmasi ve malin ithal edildigi Ulkedeki siyasi, ekonomik ve hukuki sartlarin

denge de oldugu bilinmesi gerekmektedir.

5.2.4.1. Vesaik Mukabili Odemede Taraflar

Satici (fhracatcl): Mali gonderdikten sonra mali temsil eden vesaiki hazirlayip, bir tahsil

talimati esliginde ibraz eden taraftir.

Gonderen Banka (fhracatci bankasi): Ithalatginin kendisine bir talimat ekinde sundugu

vesaiki tahsil amaciyla, alicinin bulundugu tlkedeki muhabir bankasina génderen bankadir.

5.2.4.2. Police Cesitleri

Police yolu ile yapilan 6deme (vesaik mukabili 6deme) seklinde, eger polige

goraldugiinde 6demeli police ise, ithalatci firma aldigi mal veya hizmetin bedelini 6demesi
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durumunda sevk belgelerini teslim alabilir ve aldigi belgeleri nakliye firmasina ibraz ederek
mali ¢ekebilir. Goraldugiinde 6demeli police geregince yapilacak 6deme, eger tahsil emrinde
uygun gorilmisse transfer islemlerinin tamamlanmasi igin yerli para cinsinden yapilabilir.
Ancak bu durumda ortaya cikacak kur farkina karsi, ithalatgi veya bankasi tarafindan

karsilanmasina dair sart konulabilir.

Police ile yapilan diger 6deme seklide ticari kabul’dir. Burada ise belgeler ithalatgiya,
adina cekilen poligenin 6denmesine dair kabul aldiktan sonra teslim edilir. ithalat¢i tarafindan
arkasi yazilan ve imzalanan polige muhabir banka tarafindan saklanir ve zamani gelince tahsil
edilir. Bu islemde kullanilan senet ise vadeli poligedir. Fakat ihracat¢i firma gonderdigi
vadeli policeyi ibraz vadeli (ibraz vadeli police; mal bedelinin belgelerin ibrazindan
30,60,90,180 gibi belli bir glinden sonra 6denmesi) veya sabit vadeli (sabit vadeli police;
police keside edilirken belirlenmis 6deme tarihinin tzerine yazilmasi) seklinde diizenleyebilir.
Ihracatci policeyi vade sonuna kadar elinde tutarak ya zamani geldiginde bedeli sahsen tahsil
eder ya da zamanindan 6nce bir banka veya bankere normal degerinin Uzerinden iskontolu

olarak satar.

Bunun haricinde bu islemde kullanilan poligeler temiz ve belgeli poligeler olarak ikiye
ayrilir. Baska belgeler eklenmeden sunulan policeler temiz policelerdir ve ¢ok uluslu
isletmeler tarafindan yurtdisindaki subelere yapilan mal sevkiyatinda kullanilir. Sevk
belgelerinin policeye eklenmis hali ise belgeli policedir. ithalatcinin policeyi devralabilmesi
icin ya 6demede bulunmasi (6deme karsiligl teslim) ya da poligeyi kabul etmesi (kabul
karsiligi teslim) gerekir.

5.2.5. Akreditif ile Odeme

Akreditif; uluslararasi ticaret yapan firmalarin (alici ve saticilarin) arasinda cikabilecek
anlasmazliklarin minimuma indirilmesini saglayan, uluslararasi mal ve sermaye hareketlerine
aracilik eden, uluslararasi bankacilik hizmetidir. Baska bir ifade ile ihra¢ edilen mallarin
bedellerinin 6denmesi konusunda belirli sartlarin yerine getirilmesinden sonra ddemenin

yaptlacagina iligskin bir gesit teminattir.

Akreditif hem ihracatgiyr hem de ithalatgryr koruyan uluslararasi bir bankacilik islemidir.
Ihracatci mallari akreditif sartlarina uygun olarak sevk ettiginde, mal bedelinin tahsil

edileceginden emin olurken, ithalat¢i sevkiyatin yapilmis oldugunu ve akreditif sartlarina
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uygun mal gonderildigini gosteren belgeleri, ihracat¢ci bankaya sunmadan ©énce Odeme

yapilmayacagindan emin olacaktir.

Akreditif Milletlerarasi Ticaret Odasinca yirurluge sokulan ve 1994 yilindan itibaren
uygulanan ‘500 sayili Akreditifle ilgili Yeksanak Kurallar’a’ uygun olarak gerceklestirilir.

Akreditif bankacilik acgisindan bir kredi degildir. Banka sadece édeme konusunda bir
hizmet sunar ve bunun Kkarsiliginda komisyon alir. Akreditifin kendisi, kural olarak ne aliciya

(ithalatciya) nede saticiya (ihracatgiya) bir banka kredisi saglar.

Akreditifin, teminat (hem alici hem satici igin belgelerin agikga belirtilmesi ve akreditif
sartlarina uyulmasi gerekir), ddeme (akreditif uluslararasi ticarette bir 6deme aracidir) ve
kredi (akreditifin temelde kredi fonksiyonu yoktur, istinasi; aksinin éngorilmedigi siirece

lehtar akreditifi Gglincl sahsa devredebilir) olmak tizere (¢ fonksiyonu bulunmaktadir.

Bir akreditif agilmadan 6nce alici firma (amir) ve satici firma (lehtar) arasinda, alinmasi
dustinilen mal veya hizmetle ilgili bir satis anlasmasinin olusmasi gerekmektedir ki bu
sOzlesmede genel itibariyle sozIi olmaktadir. Bu asamadan sonra akreditifin su sekilde

olmaktadir.

Sekil 5.2.5.1. Akreditif ile Odemenin Isleyis Bicimi (Kaya S. Sayfa 20)

Ilk asamada ithalatci firma ve ihracatci firma aralarinda bir anlasma yani kontrat
imzalarlar. Fakat firmalar birbirlerini tanimadiklari icin 6demelerde dogabilecek riski en aza

indirebilmek adina akreditifle 6deme seklini tercih etmektedirler.

1. Asamada ithalat¢i firma ya nakitini kullanmak ya da kredi kullanmak (izere gerekli

belgelerle amir bankasina akreditif actirma talimati verir.

2. Asamada ithalatginin amir bankasi, ihracatcinin kendi bankasina (lehtar bankaya) kredi
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mektubunu iletir.
3. Asamada lehtar banka ihracatci firmayi acilan akreditifle ilgili bilgilendirir.

4. Asamada mallar sevkiyata verilerek amir banka aractligiyla ithalat¢i firma bilgilendirilir

ve yapilmis olan gegici sigorta kati poligeye donisr.

5. Asamada ihracat¢l firma mallarin sevkiyatina iliskin belgeleri kendi Ulkesindeki lehtar
banka araciligiyla ithalatginin amir bankasina gondererek, ithalat¢i firmanin eline ulasmasini

saglar.

6. Asamada lehtar banka yapilan sevkiyat karsiliginda ihracat¢i firmaya gerekli ¢demeyi
yapar.

7. Asamada lehtar banka yapilan 6deme karsiliginda amir bankanin hesabina borg isler ve

isledigi bu borcu amir bankaya bildirir.

8. Asamada amir banka lehtar bankadan gelen belgeleri inceleyip, lehtar bankaya borcu

karsiligl olan 6demeyi yapar.

9. Asamada amir banka lehtar bankadan gelen belgeleri inceleyip, ithalat¢i firmaya teslim

edere ve lehtar bankaya yapmis oldugu ddeme bedelince ithalatci firma hesabina borg yazar.

10. Asamada ithalat¢i firma amir bankaya mal bedelini ya pesin dder ya da adina yazilan
kredi seklinde dder.

11. Asamada yani son olarak ithalat¢i firma, lehtar tarafindan eline ulastirilan malin sekine

iliskin olan belgelerle glimrukten mali teslim alir.

( Kaya S. Sayfa 20,21)

5.2.5.1. Akreditifte Taraflar
Amir Banka: ithalatginin talimati ile akreditifi acan bankadir.

ihbar Bankasi: Akreditifin acilisini ihracatciya bildiren bankadir. Bazen ayni zaman da teyit
bankasi olabilir.

Lehtar ( Satici Firma ): Lehine akreditif acilan ve mal ve hizmet ihracatini gerceklestirecek

olan saticidir.

Alici Firma ( Ithalatgi ): Mal ve hizmet talebinde bulunan alici firmadir.
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5.2.5.2. Akreditif Cesitleri

Akreditif kullanim sekillerine ve acilis sartlarina gore cesitlilikler gosterir. Ozellikle
stirekli ve devir seklinde yapilan islemlerde yenilenebilen ve belli limitler dahilinde acilip
kapanan krediler olabilmektedir. Akreditifler icerikleri bakimindan su sekilde

siniflandirilabilir.
1) Akreditif icinde Belge Bulundurmasina Gore
1.1) Basit Akreditif
1.2) Belgeli Akreditif
2) Amir veya Akreditifi Acan Bankanin Iptal Etme Yetkisine Gore
2.1)  Rucu Edilebilen Akreditif ( Kabili Riicu)
2.2) Rucu Edilemeyen Akreditif ( Gayri Kabili Ricu )
3) Ikinci Banka Tarafindan Teyit Edilmis Olmasina Gore
3.1)  Teyitli Akreditif
3.2) Teyitsiz Akreditif
4) Uclincii Sahisa Devredilebilmesine Gore
4.1) Devredilebilen Akreditif
4.2) Devredilemeyen Akreditif
5) Birden Fazla Kullanthp Kullaniimadigina Gére
5.1) Adi Akreditif
5.2) Doner Akreditif
6) Kisimlara Bolinmesine Gore
6.1) Boéllnebilen Akreditif
6.2) Bollinemeyen Akreditif

7) Bankanin Lehtara Odeme Yapacagl yada Kabulde Bulunabilecegi Zamanin

Akreditifte Belirtilmesine Gore
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7.1) Sureli Akreditif (' Vadeli Akreditif)

7.2) Suresiz Akreditif (Vadesiz Akreditif) ( Kaya S. Sayfa92, 93)
8) Ozel Akreditifler

8.1) Kirmizi Sarth Akreditif

8.2) Yesil Sarth Akreditif

8.3) Karsthkli Akreditif

8.4) Intiyat Akreditifi (Stand-by)

5.25.2.1. Basit Akreditif

Lehtarin, akreditif miktarini siresi icinde bankadan tahsil edebilmesi icin fatura,
konsimento vb. Bir belgeyi bankaya ibraz etmesinin gerekmedigi akreditif tiridir. Banka,
vadesinde karsilik beklemeden lehtara 6deme yapar. Basit akreditif bir nevi belli hizmet ya da
gorev karsthginda 6denen tcret halinde oldugundan *hizmet akreditifi’ olarak da geger.

Basit akreditif, 6zellikle kendi disinda is yapan muhendislik ve misavirlik firmalarinin

alacaklarinin tahsilinde kullandigi yontemdir.

5.2.5.2.2. Belgeli Akreditif

Lehtarin mallari sevk etmis oldugu ve bu mallarin belgelerini bankaya ibraz ettikten
sonra bedelini tahsil edebildigi akreditif tirtddr. Burada bankanin 6demede bulunmasi,
akreditifin igerdigi belgelerin tam olarak ibraz edilmesiyle olur.

5.2.5.2.3. Rucu Edilebilen Akreditif ( Kabili Riicu Akreditif)

Ricu edilebilen akreditifte, amir banka lehtar bankaya ©nceden bildirmeden ve
herhangi bir anda akreditifi iptal edebilir veya akreditifin sartlarini degistirebilir. Ancak riicu
hakki amir bankaya aittir.

Lehtar banka, amir banka tarafindan iptal veya degisiklik bildirimini almadan 6nce
kendisine gonderilen belgelerin sartlarina uygunlugunu saptayarak, édemede bulunmussa
kabul veya istira islemi yapmissa ya da vadeli 6deme icin gerekli belgeleri isleme almissa ve
ilgili belgeleri amir bankaya iletmisse, artik amir banka akreditifi ne iptal edebilir nede

sartlarini degistirebilir.
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Ricu edilebilen akreditiflerin bir dezavantaji ise ihracat¢i firma mallari ithalatci
firmaya gonderdikten sonra, gonderdigi mallarla ilgili belgeleri lehtar bankaya ulastirmadan
once akreditif ricu edilmis olursa, ihracatgi firma parasinin tahsilinde zorluga

dusmektedir...Bu sebepten dolayi fazla tercih edilen akreditif tir( degildir.
5.2.5.2.4. Rucu Edilemeyen Akreditif ( Gayri Kabili Ricu Akreditif)

Ricu edilemeyen akreditif; ihracat¢i firmanin akreditifteki sartlari yerine getirmemesi
halinde, akreditifi acan banka (amir banka) tarafindan, géruldiigiinde 6deme sartini tasiyorsa
6demenin yapilacagl, vadeli ddeme sarti tasiyorsa belirtilen vadede 6demenin yapilacagi,
akreditife gore police kabul edilecekse akreditifin vadesinde uzerine gekilen poligenin kabul

edilecegi ve 6denecegi gibi hususlari iceren akreditif tlridar.

Ricu edilemeyen akreditifte taraflar ayri ayri riza gostermedikce akreditif iptal
edilemez ve hikimleri degistirilemez. Bu yiizden de uluslararasi ticarette en ¢ok tercih edilen
akreditif thrdur.

Akreditif muhabir banka nezinde kullanilabilir ise, bu banka lehtarla olan iliskisine gore
O6deme yapabilir. Fakat bu 6deme akreditif disindadir. Yapilan 6deme, amir bankadan

akreditif tutari tahsil edilinceye kadar lehtara kullandirilan bir kredi niteligindedir.
5.2.5.2.5. Teyitli Akreditif

Akreditif acan banka ihracatci tarafindan yeterince taninmiyorsa, ihracatci kendisini
givenceye almak icin ¢ekecegi poligenin ddenecegine dair kendi Ulkesindeki bir bankanin
teminat vermesini ister. BOylece cekilen police, akreditif agan banka tarafindan 6denmese bile
ihracatcinin kendi tlkesindeki banka kendisinin ddeyeceginin dnceden taahhiit etmis olur. Bu
taahhldi veren banka, teyitcidir ve bu islem icin ayrica komisyon aldigindan ek maliyet

getirmesi sebebiyle ithalatci firmalar tarafindan cok tercih edilmezler.

Teyitli akreditifte, akreditif sartlarina uygun belgelerin ibrazi halinde muhabir bankanin,
amir banka tarafindan onaylanip onaylanmayacagina bakilmaksizin 6deme yapmasi

gerekmektedir.

Teyitli akreditifler tadil ve iptal edilmeyen yani riicu edilmeyen akreditif olarak acilir.
Bunun da sebebi muhabir bankanin bagimsiz olarak 6demede bulunma taahhidi altina

girmesidir.

33



5.2.5.2.6. Teyitsiz Akreditif

Muhabir bankanin herhangi bir sorumluluk yiklenmedigi, akreditifin acilmis oldugunu

ve sartlarini lehtara bildirmekle yetindigi akreditif turtdr.
5.2.5.2.7. Devredilebilen Akreditif

Devredilebilir akreditif de, lehine akreditif acilan ihracatci firma kendi Ulkesindeki
Uclinci sahsa yani akreditifte adi gecen ikinci ya da daha fazla ihracatciya akreditifi
devredebilir. Bu cesit akreditifler ‘lehtarin veya devredecegi sahsin emrine’ acilir. Bir

akreditifin devredilebilmesi igin bu yetkinin lehtara acikc¢a taninmis olmasi gerekir.

Devirde ilk akreditifteki temel sartlar degistirilmemek de, sadece miktar, mal fiyati,
akreditif vadesi ve son tarihi taraflarin kabul ile degistirilmektedir. Akreditifin ilk lehtari,
ikinci lehtarin faturalarindan eksik olan kisimlari kendi faturalariyla tamamlar ve akreditifin
bir kismini alabilir. Akreditif amiri ile lehtarin ve devredilen tglncu sahsin adlari birbirine ve
sartlarinda yeni lehtara banka tarafindan bildirilmesi gerekmektedir. Akreditif devrolunca,
birinci lehtar alict durumuna gelmis olur. Bu sebeple banka birinci lehtari alici olarak

gostererek ikinci lehtar icin yeni bir akreditif acar.

Devredilebilen akreditifler ayni zamanda nakledilebilir akreditif hikmuni
tasimaktadir. ithal edilecek olan malin, ihracatci tarafindan dogrudan temin imkani olmadigi
durumlarda kullanilan ve baska Ulkeye transferi mimkin olan akreditifler, nakledilebilir

akreditife donlismektedir.

Devredilebilen akreditifler sadece bir kez devredilebilir ve ikinci lehtar tekrar Gglnct bir
lehtara, agilan akreditifi devredemez. Sadece rucu edilemeyen akreditifler devredilebilir
niteliktedir.

5.2.5.2.8. Devredilemeyen Akreditif

Akreditifin devredilmesi, mallari ithalat¢ciya gonderen kimsenin yani ihracat¢i firmanin
degismesi demektir. Bu degisiklik ithalat¢i agisindan tehlikeli olabilecegi icin akreditifin
devredilebilecegi acikca belirtilmemisse, lehtarin degismesi mimkun degildir. Bu tir

akreditifler hicbir sekilde G¢tncil sahislara devredilemezler.
5.2.5.2.9. Adi Akreditif

Adi akreditifte, agilan akreditifler genellikle yalniz bir defa kullanilir. Lehtar, policeyi

cekip bedelini bankadan aldiktan sonra veya bankanin kabul ettigi policeyi iskonto ettirir
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ettirmez, akreditif muamelesi ihracat¢i yénunden son bulmus olur.
5.2.5.2.10. Doner Akreditif

Doner akreditif, tasidig1 sartlara gore bir miktari veya tamami kullanildik¢a herhangi
degisiklige gerek kalmadan eski miktar dahilinde yenilenen, baska bir deyisle tasidigi sartlara
gore kullandikca otomatikman yenilenerek tekrar kullanilabilir hale gelen ve bunun igin 6zel

degisiklikler yapilmasini gerektirmeyen akreditiflerdir.

Yenilemenin amacl, ihracatcinin akreditiften ayni sartlarda yararlanarak, ilk akreditif
sartlarina uygun sekilde yeniden ihracat yapabilmesidir. Bu tir akreditif genellikle ayni cins
mal tek bir ihracat¢cidan parca parca ithal eden, ithalatci tarafindan acilir ve akreditif

mektubunda belirtilen sayida otomatik olarak yenilenir.

Doner akreditifler vadeye ve kiymete gore devrolur. Vadeye bagh olarak doner
akreditifin biriken seklinde, ilk devreden artan miktar, onu izleyen devrede kullanilabilir.
Birikmeyen seklinde ise akreditifin kullanilmayan kismindan yararlaniimaz.

Kiymete gore doner akreditifte, akreditif kullanildigi zaman belirlenen ilk akreditif
vadesi dahilinde, miktarindaki meblag kadar tekrar kullanma imkani dogar. Yani sevk
belgeleri ibraz edilerek kullanilan akreditif gecerlilik suresi asilmamak sartiyla otomatik
olarak yenilenir. Kontrolin saglanabilmesi igin toplam tutarin (meblagnin) belirtilmesi

gereklidir.

Amir banka ve aliciya (ithalatciya) sinirsiz sorumluluk yiuklemesi nedeniyle bu akreditif

tard kullanisgh degildir.
5.2.5.2.11. Bolunebilen Akreditif

Devredilebilen akreditifler kisimlara boltnerek acilabilir. Bolinen akreditifler kisimlara
ayrilarak cesitli lehtarlar devredilebilir. Bu akreditiflerin acilis nedeni, ithalatci firmanin
yabanci tlkeden almak istedigi mallarin tek bir firmadan temin edemiyor olmasidir. ithalatcl
firma bu akreditif agtirarak ticaretini gesitli firmalarla gergeklestirebilmektedir.

Bu durumda akreditif amiri, tek bir firma veya temsilcisi lehine akreditif actirarak
zamandan ve masraftan tasarruf etmis olur. Bolunebilen akreditif, cesitli firmalar arasinda

taksim edilerek birden fazla ithalat muamelesinin tek bir akreditifle 6denmesini saglamis olur.
5.2.5.2.12. Boélunemeyen Akreditif

Akreditif mektubunda acikca belirtilmedigi strece akreditifin bolinmesi ve Ggunci
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Kisilere devredilmesinin mimkin olmadigi akreditif trudur.
5.2.5.2.13. Sureli Akreditif ( Vadeli Akreditif)

Vadeli akreditifte, akreditifin 6n gordiugu belgelerin kosullara uygun sekilde ibraz
edilmesi ve bankanin poligeyi kabul edip lehtara 6deme yapmasi igin belli bir siire saptanir.
Belirlenen akreditif mektubunda belirtilir. Ihracatci bu stire icinde mallara ait belgeleri
bankaya ibraz ederse gerekli 6demeyi alir, aksi takdirde bankanin kural olarak ihracat¢iya ne

6demede bulunma nede policeyi kabul yetkisi yoktur.

Vadeli akreditif, ithalat¢iya satin aldigi mallarin gumrige gelmesinden sonra veya
ithalinden sonra bedelinin ihracatgiya 6denmesini saglar. Bu nedenle akreditifte deme tarihi,
ya belgelerin ibrazi ya yikleme vesikasi ya da fatura tarihinden belli bir giin sonrasi olarak
belirlenir.( Ornegin belgelerin ibrazinda 15 giin sonra veya yikleme tarihinden 30 gin sonra

olarak belirlenir.)
5.2.5.2.14. Suresiz Akreditif ( Vadesiz Akreditif )

Kullanilacak olan akreditif suresiz ise lehtar, bankadan her an ddeme veya policeyi
kabul etmesini isteyebilir. Yani bankanin 6deme veya kabul yetkisinde stire sinirinin olmadigi
akreditif tiraddr. Bu tlr akreditifler herhangi bir vade tasimadigi icin ayni sirketin merkezi ile
subeleri arasindaki 6demelerde kullanilir.

5.2.5.2.15. Kirmizi Sarth Akreditif

Kirmizi sartli akreditif, lehtarin ( ihracat¢i firmanin) mallari Gretmesi veya sevk etmesi
icin paraya ihtiyaci oldugu durumlarda, belgeleri muhabir bankaya ibraz etmeden, banka
tarafindan akreditif tutarinin bir kisminin veya tamaminin pesin ddenmesini 6zel bir hikumle
iceren akreditif tiridur. Odeme ile ilgili 6zel talimatin akreditif mektubuna Kkirmizi

murekkeple yazilmasi nedeniyle bu ismi almistir.

Lehtara saglanan avans, akreditif mektubundaki hikme bagl olarak, muhabir banka
tarafindan makbuz veya benzeri belgeler karsiliginda herhangi bir teminat aranmadan verilir.
Lehtar uygun belgeleri ibraz ettiginde avans olarak aldigi miktar faturadan ddsullr ve geriye

kalan bakiye kendisine 6denir.

Eger ihracatci sevkiyati yapmaz, belgeleri akreditifin gecerlilik stiresinde ibraz etmez ve
aldigi avansi geri 6demezse komisyon ve masraflar amir bankaya dolayisiyla aliciya

(ithalatgiya) aittir. Ancak ithalatcl, lehtarin (ihracatcinin) kisisel taahhiduni yeterli bulmaz ve
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ona tam glvenmezse, onun yerine sevkiyatin yapiimadigi takdirde geri 6denecegine dair bir

banka garantisi ile 6denmesi sartini koyabilir.
5.2.5.2.16. Yesil Sarth Akreditif

Ihracatcinin mallari sevk etmeden, mal bedelini pesin olarak tahsil edebildigi akreditif
traddr. Ancak pesin 6deme, ihracatci tarafindan mallarin hazir olan kisminin ya umumi bir
magazaya ya da ucunci sahsin ambarina teslim ettigini gosteren belgelerin bankaya ibraz
edildigi zaman yapilir. Boylelikle ithalat¢i firmaya, teminat mektubu verilmeden yapilan

kirmizi sarth akreditifin getirdigi risk en aza indirilebilir.

Kirmizi ve yesil sartli akreditifin temel amaci, ithalat¢i tarafindan ihracatginin finanse
edilmesidir. ihracatcinin Glkesindeki kredi faizlerinin, ithalatci tlkedeki faiz oranlarindan

yuksek oldugu durumlarda ise ihracatgiya diistik maliyetli fonlar saglanmis olur.
5.2.5.2.17. Karsilikli Akreditif

Saticinin kendi lehine gelen akreditife dayanarak, bu akreditifte 6ngorulen mallarin
temini icin actirdigl akreditif tridir. Ihracatgl, ihrac ettigi mallari kendi ulkesinde
uretemiyorsa ve yurt disindaki treticiden 6deme karsiliginda almak durumundaysa karsilikli
kredi gindeme gelir. Bu durumda ihracatgl, yabanci Uretici adina bankasindan akreditif
actirir. Bankasina da teminat olarak ithalat¢inin kendisi lehine agtigi akreditifi gosterir.

Burada satici amir banka durumuna girecegi icin, bankanin karsilikli akreditif agma
durumunu kabul etmesi, ihracat akreditifinin teyitli olmasinin yaninda misterisinin bu isi

yapabileceginden emin olmasina baghdir.

Acilacak karsilikli akreditifte ibrazi istenen belgelerin birinci akreditifte elde edilen
vade siresi dahilinde diizenlenmesi, ibraz edilmesi ve 6ngoriilecek 6demenin mutlaka ihracat
akreditifinin onaylanmasini (kabulliniin) saglayacak bir sure sonrasi igin taahhit edilmesi

gereklidir.

Karsthkli akreditif, satici lehine gelen akreditifin devredilebilir olmadigi veya
devredilebilir olsa bile birim fiyat, ylkleme ve ibraz vadelerine ilaveten degistirilmesi gerekli

kosullarin bulundugu hallerde kullanilir.
5.2.5.2.18. Ihtiyat Akreditifi ( Stand-By )

Bir 6deme niteliginden daha ¢ok garanti niteligi tasiyan bu akreditif, Gglnci sahis ile

yapiimis olan sdzlesmenin yerine getirilmemesi halinde édemede bulunulacaginin teyidini
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icerir.
Bu tur akreditiflerde, akreditifi acan banka akreditif lehtarina karsi t¢tnci sahis adina
garanti vermektedir. htiyat akreditiflerinde 6deme belirli bir islemin yerine getirilmedigi

zaman gerceklestirilmektedir. Genellikle biyik ingaat, taahhit isleri, uzun vadeli satislarda

bir teminat olarak kullantlir.
5.2.6. Faktoring ile Odeme

Faktorig; ulke ici veya disi pazarda biyuk kredili satislar yapan firmalarin, mal ve
hizmet satislarindan dogabilecek, kisa sureli alacak riskinin “factor’ kurulus adi verilen

finansal kuruluslara devredilerek firmanin nakit devamliliginin saglanmasidir.

Faktoring islemini gerceklestiren finansal kuruluslar tarafindan firmanin mal ve hizmet
satisindan dogacak alacaklarin vadesinde tahsilinin Ustlenilmesi, duruma gore firmaya
vadesinden once belirli bir miktar 6deme yapilmasi ve firmanin alacak muhasebesinin
tutulmasi islemleri yapilir. Bu sayede firmalar kisa sureli alacaklarinin tahsilindeki riski
ortadan kaldirmanin yani sira mal ve hizmet tretimlerinin devamlihigi icin gerekli olan fonu

saglamis olurlar.

Faktoring islemi vadesi 30 ile 120 giin arasinda degisen nadiren 180 gine kadar
uzayabilen, kisa sireli alacaklar icin kullanilir. Faktoring islemi ile elde edilecek finansman
icin bir limit yoktur, ¢linkil dnemli olan faktoring sirketine devredilen, tahsil edilmesi gereken
alacagin miktaridir. Ancak faktoring islemi yapmak isteyen firmalar 6z kaynaklarinin 15

katindan fazla borca giremezler.

Faktoring islemlerinin gerceklestirilmesinde, garanti, tahsilat ve satis defterinin
tutulmasini iceren ‘yonetim bedeli’ ve satici tarafindan kullanilan finansmanin maliyetini
kapsayan ve finansmanin ginlik bakiyesi tUzerinden hesaplanan ‘faiz orani’ seklindeki bedel

s6z konusudur.

Firma alacaklarinin tahsilini faktér kurulusa devrederken, tek diizen olmayan misteri
kurulusun gereksinimlerine gore dizenlenmis, her iki tarafin hak ve yuktamlilikleri ile ne tar

hizmetler verilecegini iceren bir sézlesme imzalarlar.

Faktoring sisteminin isleyisini, yurt ici (ulusal) ve yurt disi ( uluslararasi) faktoring
sistemi olarak iki baslik altinda incelenebilir.
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5.2.6.1. Faktoringde Taraflar

Dis Alici (ithalatcr): Kredili mal aliminda bulunan alici firma baska deyimle alici taraftir.
Dis Satici (Ihracatci): Kredili mal satisinda bulunan satici firma yani satici taraftir.
Muhabir Banka: Kredili satisa garanti veren bankadir.

Faktor: Alacak hakkini satin alan banka ya da konusunda uzman finansal kurulustur.

5.2.6.2. Yurt Ici (Ulusal) Factoring Sistemi

Yurt ici (ulusal) faktoriinde alaci, satici ve faktorden olusan yani islemi gerceklestiren

tim taraflar ayni lkededir.

Yurt icindeki satici, bir faktoring firmasi ile faktoring islemi yapacagini belirterek bir
anlasma imzaladiktan sonra, durumu mdasterisine yani alici firmaya bildirir. Faktoring islemini
gerceklestirecek olan firma, muhabir aracthigiyla alici misterinin piyasa durumu hakkinda
bilgi toplayip, kredibilitesini tespit eder. Faktoring yapacak kurulus, alici firma hakkindaki
bilgileri yeterli buldugu takdirde, satici firmaya kullanabilecegi kredi limitini ve faktoring
islemini gercgeklestirmeye hazir oldugunu bildirir. Satici firma, alici firmaya (yani
musterisine) mal ve diizenlemis oldugu faturanin aslini sevk eder. Boylelikle firma kredili
satistan dogabilecek riskini, faktore devrederek alacaklarinin bir kismi veya tamamini nakde

cevirmis olur.

5.2.6.3. Yurt Disi (Uluslararasi) Faktoring Sistemi

Yurt digi faktoring islemi, alici ve satici firmalarin farkli bulunmasi durumunda yapilan

uygulamadir. Yurt disi (uluslar arasi) faktoringin isleyisi su sekildedir.
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1. MAL siParist
SATICI 5. SOZLESME VE SEVK ALICI

2. FAKTORING VURUSU
MNAY VE ZIL.ESME
JSHNNAJQ NINJTHddd TVIN '8

4.

IHRA(?_'A']: 4. ONAY VE SOZLESME MUHABIR
FARTORT o FAKTORE ODEME FAKTOR

Sekil 5.2.6.3.1. Yurt Disi Faktoring Sisteminin Isleyis Bicimi (Tomanbay M. Sayfa
175)

Satici firma, kendi Glkesindeki bir faktoring firmasina yaptigl satisin hakkinda bilgi
iceren bir form ile basvurur. Firmadan istenen faktoring hizmetinin yaninda isletmenin (yani
saticl firmanin) son mali durumunun tablosu ile musterisi (alici firma) hakkindaki bilgiler ile
ortalama fatura tutari da belirtilir. Faktoring firmasi gerekli incelemeyi yaptiktan sonra, alici
firma ile ilgili bilgileri alici firmanin Ulkesindeki faktoring firmasina yani faktore bildirir.
Alict firmanin faktori (muhabir faktor) elde ettigi bilgiler sonucunda, alici firmanin
kredibilitesini belirler ve yeterli buldugu takdirde ihracat faktoriini yani satici firmanin
ulkesindeki faktor kurulusa isi kabul ettigini bildirir. Satici firmanin faktord, ithalatgr firmanin
faktoriinden elde ettigi bilgilerle satici firma ile s6zlesme imzalar.

Sozlesme imzalandiktan sonra satict firma mallar aliciya sevk ederken, faturanin
devredilmis kopyasini da kendi Ulkesindeki faktoring sirketine gonderir. Satici firmanin
anlastigl faktoring sirketi mevcut faturanin bir kopyasini, alici firmanin faktoring sirketine
gonderir.

Sozlesme kosuluna gore; varsa belirtilen oranda satici firmanin faktoring kurulusu satici
firmaya O0deme yapmasi gerekmektedir. Alacaklar vade sonunda, alici firmanin kendi
faktoring kurulusuna 6deme yapmasi, faktoring kurulusununsa tahsil ettigi tutari, saticinin
faktoring kurulusuna iletmesi gerekir. Bu asamadan sonra, satici firmanin anlasmis oldugu
faktoring kurulusu anlasma geregi faktoring islemi giderleri olan kismi keserek kalan miktari

saticl firmanin hesabina aktarir.
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5.2.6.4. Faktoring Cesitleri

Faktoringi olusturan tun unsurlarin bir arada oldugu ‘tam faktoring’ yonteminden
baska; faktoring hizmetinden yararlanmak isteyen mdsteri firmalarin, firma amagclarn ve

politikalar1 dogrultusunda sunulan faktoring yontemlerini su sekilde siralayabiliriz.
5.2.6.4.1. Rucu Hakki Sakl Faktoring

Bu faktoring yonteminde, faktdr firmanin asil gorevi tahsilat islemine aracilik
yapmaktir. Kabili ricu faktoring yonteminde faktor firma (faktoring sirketi) faktoring
islemlerini (fon saglama, musteri hesabi, alacaklarin tahsili) yapmasina karsin, alacak
tahsilinin yapilacag! firmanin ticari riskini Gstlenmektedir. Eger bor¢ 6demesinde aksama
olmasi durumunda, faktér kurulus sozlesme ile belirlenmis slrenin sonunda saticiya ricu
ederek, tahsil edilmeyen miktar kadar satici hesabina bor¢lanmakta yani faktér kurulusun
saticl firmaya yaptigi 6n 6deme kredi niteligine donlismekle beraber faktore devredilen alacak
tutar1 da krediye karsilik verilen teminat niteligi olmaktadir.

5.2.6.4.2. Fatura Iskontosu

Finansman ihtiyaci duyan firmalarin kisa sureli alacaklarini faktor kurulusa devrettigi,
fakat alacagin 6denme riski ve tahsil isleminin tamaminin satici firma Gzerinde kalarak, satici

firmaya sadece finansman desteginin verildigi faktoring yontemidir.

Bu yontemde faktor kurulus tarafindan satici firmaya idari hizmet sunulmakta, satici
malin tesliminden hemen sonra fatura bedelini faktdr kurulusa iskonto ettirerek, vadesinden
once firmasina finansman saglamaktadir. Malin tesliminden hemen sonra fatura bedelinin

%80’i iskonto faizinden dusuldiikten sonra avans seklinde saticiya 6denmektedir.
5.2.6.4.3. Acenta Faktoringi

Alacaklarin yonetimi ve tahsilat hizmetlerinin satici firmada (ihracat¢ida) kaldigi,

borcun 6denmeme riskine karsi sigorta fonksiyonun faktor kurulusca Ustlenildigi yontemdir.

Genellikle alacaklarin tahsilatinda gii¢lik ¢cekmeyen firmalar, kendilerini kredi riskine
karsl korumak isterler. Bu tarz firmalar, faktor kurulusa alacaklarini devredip nakdi imkan
saglarken, diger taraftan da alacilariyla iligskisinde baska bir kurulusun aralarinda olmasini
istemedikleri durumda bu ydntemi tercih ederler. Bu sistem de faktor kurulusun sahip oldugu
ve musterinin (ihracat¢inin) adina benzer bir unvan tasltyan ayri bir sirket acilir. Faktor

kurulus adina misterinin alacaklarini sahiplenmekte ve bor¢lularda édeme merci olarak da bu
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sirket gosterilmektedir. Acentenin yontemi de faktdr kurulus ile misterinin (ihracatginin)

verecegi karar dogrultusunda ya faktore ya da satici firmaya bagl olmaktadir.

Acente yoOnteminde, acentenin satici firmayla ayni ya da benzer unvan tasimasi
nedeniyle borclu, 6demeyi acente yerine saticlya yaparsa, satici firmanin iflasi halinde

borc¢lunun, ikinci kez 6deme yapma zorunlulugu riskini beraberinde getirir.
5.2.6.4.4. Vade Faktoringi

Satis kayitlarinin tam yonetimi, alacaklarin tahsili ve 6dememe riskine karsi saticinin
(ihracat¢inin) korunmasini kapsayan, vade faktoringi kicuk capli isletmeler tarafindan kredi
sigortasina bir alternatif olarak kullaniimaktadir. Hizmet ve sigorta islevlerinin yerine

getirildigi bu yontem fonlamay1 icermemektedir.

Herhangi bir 6n 6deme olmamasi nedeniyle finansman masrafi s6z konusu degildir.

Faktor kurulusun geliri ise satin aldigi bor¢larin tGzerinden aldigi komisyon ile sinirlidir.

Borglara ait O0demeler saticiya ya fatura tarihi veya alacaklarin faktor kurulusa
devredildigi ve fatura kopyalarinin gonderildigi tarihten itibaren belirli bir slire sonra ya da

her bir alacagin tahsilinden, faktor kurulusa yapilan 6demelerden hemen sonra yapilmaktadir.
5.2.6.4.5. Toptan Faktoring

Toptan faktoring de alacaklarin yonetimi ve ticari riskin ustlenilmesi satici firmada
kalirken, faktdr kurulus sadece fonlama hizmeti vermektedir. Toptan faktoringi, fatura
iskontosu yonteminden ayiran nokta ise borclunun borcunu dogrudan faktor kurulusa

O0demesidir.

Bu yontemin amaci, saticinin kredili satiglarindan kaynaklanan finansman ihtiyacini
gidermek, masterilerine vadeli satis yapma olanagi saglamaktir. Toptan faktoring de sunulan
hizmet, fatura iskontosunda sunulandan fazla degildir. Bu yontem fatura iskontosu
yonteminin sartlarina uymayan capta ve finansal yapisi kuglk isletmelerle calisan firmalar
tarafindan tercih edilmektedir.

5.2.6.4.6. Kapali Faktoring

Acik faktoring de satici (ihracatgl), kendi adina hazirladigl faturalarin Gzerinde
O6demelerin vadesinde dogrudan faktor kurulusa yapilmasina iliskin bir ihbar notu
bulundurmaktadir. Bu islemde faktor kurulus, yapilan sozlesme geregince alicinin

(ithalat¢inin) 6deme yapmamasi halinde dogacak riski kismen veya tamamen Ustlenebilecegi
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gibi riskten tamamen de kacabilmektedir. Bu nedenle faktér kuruluslar, saticinin

da(ihracatginin da) riskin bir bolumina Gstlendigi anlasmalari tercih ederler.

Kapali faktoring de alicilarin (ithalat¢inin) yapilan faktoring isleminden ve faktor
kurulustan haberi olmamasi igin, ihracat¢inin kredili olarak satacagi mallari pesin bedelle
faktor kurulusa satmasi ve faktérin de satictya, mallarin aliciya teslimi ve bedelinin

saglanmasi igin vekalet vermesi gerekmektedir.

Kapali faktoring (borclulara bildirim yapilmasi, alacak yéntemi ve tahsilat hizmeti)
Ozellikleri agisindan fatura iskontosu yontemine benzese de faktor kurulus ddememe riskinin
bir bolumind Gstlenmesi agisindan farklihik gosterir. (Fatura iskontosun da faktor kurulusun,
saticl firmaya tumuyle ricu hakki vardir.). Satici firma riskin belirli bir b&limUna Gstlenmesi
sebebiyle gerek mdisterileri secerken, gerekse satis kayitlarini tutarken sorumlulugu

artmaktadir.

Kapali faktoring sinirli da olsa risk Ustlenme sebebiyle siipheli alacaklara karsi bir

koruma hizmeti sundugu sirece, fatura iskontosundan farkli olma niteligini korumaktadir.
5.2.6.4.7. ikili Faktoring

Biri satici (ihracatci) firmanin faktor kurulusu, digeri ahici (ithalatgr) firmanin faktor
kurulusu olmak tizere iki faktor kurulusun aralarinda isbirligi ile yapilan faktoring yontemidir.

Bu yontem de ihracat¢i (satici), satisindan dogan alacaklari kendi Ulkesindeki faktor
kurulusa devrederken, ithalatin yapildigi Glkedeki faktor kurulus ise alacagin takibi ve

tahsilinin sorumlulugunu tstlenmektedir.

Thracatcinin (ahicinin) faktor kurulusu gerekli belgelerin takibini daha iyi yaparken,
ithalat¢inin (alicinin) faktor kurulusu ise ithalatcryr ve yasal kosullari iyi bildiginden, alacagi
kolaylikla tahsil eder. Fakat para transferi zaman alir ve kayit tutma riskinin artmasi nedeniyle

maliyet yukselir.
5.2.6.4.8. Karsilikl Faktoring

Bir faktoring isleminin diger faktoring islemine dayali olarak yapildigi yéntemdir. Bu
yontem de ihracatci (satici) alacaklarini kendi faktor kurulusuna satarken, ithalatci (alict),
ithal ettigi mallar1 kendi Ulkesindeki alicilara satmasindan kaynaklanan alacaklarini da kendi
faktor kurulusuna satmaktadir.

Karsthkli faktoring isleminde ihracat¢inin faktoring hizmetlerinden yararlanmasinin
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yaninda, dagitimci olarak calisan ithalatgt da sunulan faktoring hizmetlerinden

yararlanmaktadir.

Karsilikli faktoring genelde ihracatginin malini ithal eden ve dagitimini yapan kurulus
ya ihracatcinin yan kurulusu ya da ihracatgiya ortakligi bulunan firmalar oldugu zaman

kullanilir,
5.2.6.4.9. Gayr-1 Kabili Ricu Faktoring

Gayr-1 kabili rucu faktoring de firmanin anlastigl faktor kurulus, firmanin ihracattan
dogan vadeli alacaklarini satin alir ve firmaya pesinat niteliginde 6n 6deme yapar. Bu
yonteme gore alacagin tahsil edilemem riskinin tamami faktor kurulusa ait olup, tahsilat
yapiimadigl takdirde faktor kurulus satici firmaya ricu etmemekte ve olusan tim zarari

kendisi Ustlenmektedir.

5.2.7. Forfaiting ile Odeme

Forfaiting, mal ve hizmet ihracatindan dogan ve belirli 6deme planina goére tahsil
edilecek vadeli alacaklarin, lehtarina riicu edilmeyecek sekilde bir banka veya bu konuda
uzmanlasmis bir finansman kurulusu tarafindan belirli bir iskonto orani ile satin alinmasi
islemidir. Baska bir ifade ile alacagin iskonto edilerek devralinmasi yoluyla, sabit faizli ve

genellikle orta sureli dig satim finansman teknigidir.

Forfaiting isleminin yapilmasindaki amag, mal ve hizmet ihracatindan dogan édemeler
ile ilgili tum risk ve sorumluluklarin forfaiter’a (faktore) aktariimasidir. Bu islemde alacak
hakkini satan (ihracatci), ciro ederken ‘riicu edilemez’ serhini koyarak, vade sonunda alacagin
tahsil edilememesine karsin, fofaiter’in cirantlara basvuru hakkini kaldirip, alacagin tahsil
edilememe riskini fofaiter’a yukleyip, kendisini tahsil edilemem riskine karsi korumus olur.
Bu noktadan sonra ihracat¢inin alacaginin tahsiline yonelik tim sorumlulugu sona ererken,
forfaiter ise portfoylne dahil ettigi borg araclarini vadesi geldiginde muhatabi olan bankaya
iletebilecegi gibi G¢lincl sahislara da devredebilir. Uluslararasi ticarette forfaitinge konu olan
alacaklar, daha guvenli olmasi nedeniyle tercih edilen police veya bono seklindeki ticari

alacaklardir.

Forfaiting de ithalat¢inin, bir devlet kurulusu ya da ¢ok uluslu sirket olmadigl durumda,
forfaiter’in satin aldigl alacagin kayitsiz, sartsiz ve cayilamaz (riicu edilemeyen) bir banka

garantisiyle guvence altina alinmis olmasi gerekir. Forfaiter’in alacagl vadesinde tahsil
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edememesi halinde, alacak hakkini satan karsi rucu hakkinin bulunmamasi bdyle bir

garantinin bulunmasini gerektirir.

Orta vadeli ve kredili uluslararasi ticarette kullanilan forfaiting, 0Ozellikle nakit
stkistkligl nedeniyle tuketim mallarini da vadeli olarak almayi tercih eden Ulkelere yapilacak
satiglar icin, nakit akisinin hizlandirirken, aliciya 6dememe ve ulke riskine karsi korumak

acisindan faydalidir.

Forfaiting dis ticaret finansmanin da esnek bir 6deme araci olmakla beraber, forfaiting
de vadeli satiglarin siresi, altl aya kadar kisa ve on yila kadar uzun vadeli olabilmektedir ve

Odemeler alti ayda bir yapiimaktadir.
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Sekil 5.2.7.1. Forfaiting Sisteminin Isleyis Bicimi ( Akguic O. Sayfa 637)

1. Asama Ithalatci firma ve ihracatci firmanin yaptigi s6zlesme geregince, ihracatci firmadan

ithalatgi firmaya mal gonderilir.

2. Asama Ihracatgi firma, yaptigi kredili satis karsihginda vadesinde 6denecegi garantili olan

ticari senetleri, garanti veren banka araciligiyla alir.

3. Asama Ihracatcl firma aldigi bir bankaya riicu hakki olmaksizin iskonto ettirir ve kredili

satisini nakite dondstardr.

4. Asama Ticari seneti iskonto eden banka (fofaiter), vade bitiminde senetleri 6deme

garantisi veren bankaya ibraz ederek, senet tutarinin tahsilini yapar.

5. Asama ithalatgi firma kendisine garanti veren bankayla yaptigi sozlesmeye gore, mal

bedelini bankaya 6der ve bankadan bedelini 6dedigi senetleri geri alir.
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5.2.8. Export Leasing

Export lesaing, yatirnm finansmani teknigi olan leasingin dis ticaret finansmaninda
kullanilan seklidir. Yani leasing yonteminin dis ticaret finansmaninda kullaniimasidir.

Leasing temel olarak finansal kiralama islemidir. Leasing, yatirimcinin (kiracinin)
ihtiya¢c duydugu malin finansal kiralama kurulusu (leasing firmasi) tarafindan satin alinarak
yatirimciya belli bir siire ve Ucretle kiralanmasidir. Kira slresi sonunda kiralanan malin
mulkiyeti daha 6nce yapilan sozlesmede belirtilen bedel karsiliginda kiraci konumunda olan
yatirimciya devredilebilir.

Leasing isleminde kiralamaya konu olan mallar maddi olabildigi gibi lisans, marka
gibi kullanim hakkiyla ilgili gayri maddi nitelikte de olabilir. Leasing islemi ile alinan mallar
kullanici tarafindan pesin alistaki gibi elde edilmekte, 6deme ise kredili satista oldugu gibi
vadelendirilmektedir. Leasing de yapilan kira sOzlesmesi siresince malin kullanim hakki
Kiraciya ait olmakla beraber, malin milkiyet hakki leasing sirketinde kalmaktadir. Leasing
sOzlesmesini diger ticari sozlesmelerden ayiran yani ise sudur.

* Kira sozlesmesi sonunda malin milkiyeti kiractya devrini icermektedir.

* Kiraclya kira stresi sonunda mali o tarihteki piyasa fiyatinin altinda bir degerden satin alma
hakkinin tanimaktadir.

* Kira 6demelerinin toplaminin, malin ekonomik émriinin en az % 75 ile % 90’nina esit
olmasidir.

Leasingin ihracatin finansmanin da kullanilan sekli export leasing olarak
tanimlanmaktadir. Export leasing de leasing firmasi ihracatginin yurt disina satmak istedigi
mallari satin alarak o mali ithalatcisina kiralamasi ve bu yolla ihracatciyi finanse etmektedir.
Export leasinge konu olan mallar genelde temel olarak dis ticaretteki sermaye mallaridir. Bir
export leasing sisteminin isleyisi su sekildedir.

Yurt disindaki ithalat¢i firmanin satin almayi disundugi sermaye mallarini almak igin
yeterli nakite sahip olmadigl durumda, ihracatci firma kendi Glkesindeki bir leasing firmasi ile
anlasarak, leasing firmasi aracithgiyla mallari ithalatgi firmanin tlkesindeki leasing firmasina
satar. Bu asamadan sonra ithalat¢i firmanin tlkesindeki leasing firmasi satin aldigi mallari ve
bu mallarin kullanicisi olan ithalatgr firmayla goruserek kiralama anlagmasi imzalar.
Anlagmadan sonra ithalat¢i firma, ithal etmeyi duslindugi mallar icin gerekli olan leasing
destegi almis olur. Ithalatci firma aldigi mallarin bedelini kira siiresince kendi tilkesindeki

leasing sirketine 6der ve aralarinda yaptiklari anlasma geregince kira stiresinin sonunda malin

46



miilkiyet hakkini devralir. ihracatcl ise sattigi mallarin bedelini leasing sirketinden pesin
olarak almaktadir.

Leasing firmalari, yatirimci firmalar icin gerekli olan mal ve fon akimlarini bir araya
getirirler. Leasing firmalarinin yatirnmcilara sagladigi finansman sabit faizli olup, orta ve uzun
vadeli sekildedir. Temelde leasing hizmetini bankalarin kurduklari ya da ortagi olduklari
sirketler vermektedir (Tomanbay M. S.187-189)

5.2.8.1. Export Leasingde Taraflar

Kiraci: Lesaing hizmetini alan taraftir. Elindeki mevcut fonlari farkl alanlarda kullanmak

isteyen veya kullanan ya da likidite sorunu nedeniyle istedigi mallari alamayan taraftir.

Kiralayan: Lesaing hizmetini veren taraftir. Mevcut parasini finansal yolla ¢alistirmayi konu

edinmis finansman kurulusudur.

Satici: Leasinge konu olan mali Ureten veya leasing kurulusuna satan taraftir.
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6. DIS (ULUSLARARASI) TICARETTE KULLANILAN
YONTEMLERIN KARSILASTIRILMASI

Dis (uluslararasi) ticarette kullanilan &deme yontemlerinin her birinin taraflara
(ithalatgi-ihracatci) getirdigi risk ve sorumluluklar, taraflarin sectigi 6deme yontemlerine gore
farklilik gostermektedir. Taraflarin kendi sartlarina uygun olarak sectikleri her hangi bir
6deme yonteminin, taraflara getirdigi avantajlar ve dezavantajlar da secilen 6deme yontemine
gore farklilik gostermektedir. Bu bakimdan dis (uluslararasi) ticarette kullanilan 6deme

yontemleri bazen ithalatci bazen de ihracatci agisindan avantajli olmaktadir.

Dis ticarette 6nemli olan taraflarin sectigi her hangi bir 6deme yonteminin avantaj ve
dezavantajlari da beraberinde getirecegini bilerek, kendilerine uygun yani dogru olan 6deme

seklini secmeleridir.

6.1. Dogrudan Odeme Araglarinin Avantaj Ve Dezavavtajlari

Uluslararasi ticaret uygulamalarinda dogrudan ddeme araclarinin kullanilmasi diger

6deme sekillerine gore risklidir.

Dis ticarette dogrudan édeme uygulamasinda, riskin tamami bazen ihracatginin bazen
de ithalatcinin Gzerinde bulunmasi nedeniyle, oncelikli olarak taraflarin (ithalatci-ihracatcr)
birbirlerini ¢ok iyi tamimasi, birbirleriyle uzun zamandir is yapmalari ve birbirlerine
duyduklari guvenin tam olmasi gerekir. Clnku bazen ithalat¢i alinmasi kararlastirilan malin
bedelini 6der ki bu durumda malin alinmamamsina ya da génderilmemesine dair tim riskler
ithalat¢inin  Uzerindedir ve bu durum ihracat¢i yoninden O6demenin pesin alinmasi ve
ithalatgiya karsi risk Gstlenmemesi agisindan avantaj saglar. Bazen de ithalat¢i alinmasi
kararlastirilan malin bedelini, malin eline (ithalatgi firmaya) ulasmasindan sonra dder. Bu
durumda da ihracatgi gonderdigi mallarin bedelini tahsil edemem riskinin timuand
ustlenmektedir ki bu da ithalat¢iyr aldigi mala karsilik yapacagi 6deme de belirli bir 6deme

tagsimamasi yoninden avantajh kilmaktadir.

Ayrica bedeli 6denmis malin, satici firmadan ya da tlke kosullarindan kaynaklanan
nedenlerle gecikmesi s6z konusudur. Bu durum da firma paranin kendisinde beklemesi ile

kazanacag faiz gelirini kaybetmis olur.
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Cizelge 6.1.1. Dogrudan Odeme Aragclarinin SWOT analizi ile degerlendirilmesi

-‘ OLUMLU YONLER OLUMSUZ YONLER
GUCLU YONLER ZAYIF YONLER
0
lilJ v’ Satici alacagini dogrudan alir » Aliciya Likidite yuku getirir
% v Alici odemesini dolaysiz > Alicinin mali alamama riski vardir
— gerceklestirir > Alicinin mah eksik ya da kalitesiz
§ v' Alici ve satici 6deme konusunda alma riski bulunur
L kisa bir yol izler > ki tarafin karsihkli  giivenine
d v’ Islem maliyetleri yoktur ya da baglidir
8 oldukca dusuktar » Paranin pesin O6denmesi ile mal
= v’ Saticiya likidite saglar teslimi arasinda gecen zamanda
faiz getiri kaybi
o FIRSATLAR TEHDITLER
LI_IJ
4 v' Kolay ve dolaysiz olmasi islem > Karsthkli guvenin kotuye
S hizini arttirir kullaniimasi
i v' Maliyetlerin dusuk olmasi > Ulke riskine  Karsl onlem
E karlihgr artinr alinamamasi
?EI v' Maliyetlerden tasarruf rekabet > Kiugcuk isletmelere finansman yuki
2 avantaji dogurur saglamasi
a v' Taraflarin  birbirini  tanimasi » Likidite sorunu olan isletmelerin
guven ve kredibilite saglar rekabet sansini disurmesi

6.2. Kredili Odeme Araclarinin Karsilastirilmasi

Dis ticarette 6demelerin kredi yoluyla yapiimasi diger ddeme sekillerine gore taraflara
(ithalatgi-ihracatgl) garanti avantaji getirebilmektedir. Kredili satislarin alici ve saticilara

kazandirdigl avantaj ve dezavantajlari sOyle siralayabiliriz.

Odemeler akreditif veya kabul kredi ile yapilacaksa, mallarin bedeli banka garantisi
altindadir. Policeli deme de ise bankalar 6demelere karsi higbir taahhtide bulunmamaktadir.
Kredili 0demelerde bankalar 6deme islemlerine aracilik ettigi bazen de Gdeme garantisi

verdikleri icin belirli komisyon alirlar bu da islem maliyetlerinin ylkselmesine neden olur.

Akreditifte, ithalatci firma ihracatgl ile yaptigi sdzlesmenin kosullari yerine
gelmediginde, ihracatglya 0deme yapilmayacaginin givencesine sahiptir. Policeli 6deme

yonteminde, satilan mallarin bedeli sevkten sonra tahsil edilecegi icin ihracat¢i gonderdigi
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malin bedelini alamama riskini tagimaktadir.

Cizelge 6.2.2. Kredili Odeme Araglarinin SWOT Analizi ile degerlendirilmesi

I

OLUMLU YONLER

OLUMSUZ YONLER

ICSEL FAKTORLER

GUCLU YONLER

akreditif veya kabul kredi ile
0demede mallarin bedeli banka
garantisi altindadir.

Akreditifte, ithalatgi stzlesme
sartlart  yerine  getirilmedikgce,
saticlya 6deme yapilmayacaginin
guvencesine sahiptir.

Akreditifte  ihracat¢l,  banka
glvencesi tasidigl icin kendini
ulke ve politik risklere karsi
korumaktadir

ZAYIF YONLER

Policeli 6demede bankalar
O0demelere karsl higbir taahhut
sunmazlar.

islem maliyetlerinin yukselmesine
neden olur

Policeli Odemede, tahsilat
sevkiyattan sonra olacagl igin
malin  bedelini alamama riski
vardir.

DISSAL FAKTORLER

FIRSATLAR

Akreditifte  bankalar  kendini
garantiye aldiklari igin ithalatci
firmalara kredi yerine akreditif
vermeyi tercih ederler

fhracatcl firma akreditif
baglantisini  g0Ostererek ihracat
kredisini de rahat alabilir.

Policeli  ddemelerde ihracatg!
kabul edilmis policeyi vadesinden
once bankasina cari faiz orani
Uzerinden iskonto ettirerek de
finansman saglayabilir

TEHDITLER

Kredili 6deme araclarinda
komisyon ve islem Ucretleri
maliyetleri etkileyebilir

Kabul kredi ile yapilan 6demeler,
sistemin isleyis sekli sebebiyle
zaman almaktadir.

Devri ve bolunebilirligi olmayan
islemlerde hak sahibi bunu borcu
olan diger kuruluslara veremez.

Kabul kredi ile yapilan islemlerde mal bedelinin vadesinde Gdeneceginin taahhiitli

oldugu police s6z konusudur. Baska bir ifade ile mal bedelinin vadesinde Gdenecegi bir

bakima garantilidir. Policeli 6demelerde ihracat¢i kabul edilmis policeyi vadesinden 6nce

bankasina cari faiz orani tizerinden iskonto ettirerek de finansman saglayabilir.

Kabul kredi ile yapilan 6demeler, sistemin isleyis sekli sebebiyle zaman almaktadir.

Sayet kullanilan yéntem kabul kredili akreditif ise 0 zaman ihracat¢i policeyi iskonto ettirerek

de finansman saglayabilir. Akreditif de bankalar kendini garantiye aldiklari icin ithalatci

firmalara kredi yerine akreditif vermeyi tercih ederler. Akreditif de ihracatci, banka gtivencesi
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tasidigl icin kendini politik risklere karsi korumaktadir. Thracatgi firma akreditif baglantisini

gOstererek ihracat kredisini de rahat alabilir.

Dis ticarette kullanilan kredili 6deme sistemlerinin disinda firmalar finansman
saglamak icin bankalardan sabit, acik ve cari hesap kredisi de kullanabilirler. Bunlarda
firmalara kredinin geri 0denmesinde taksitlendirme, limit dahilinde istenildigi zaman
kullanilabilme ve teminat olarak hisse seneti, tahvil, bono gibi belgeler gdsterilmesine olanak

verilmektedir.

6.3. Faktoring ile Forfaiting’in Karsilastiriimasi

Forfaiting, mal ve hizmet ihracatindan dogan ve belirli édeme planina goére tahsil
edilecek vadeli alacaklarin, lehtarina riicu edilmeyecek sekilde bir banka veya konusunda
uzmanlasmis finansman kurulusuna belirli bir iskonto orani ile satilarak, orta vadeli fon

saglama teknigidir.

Faktoring ise, ulke ici veya disi pazarda buyuk kredili satiglar yapan firmalarin, mal ve
hizmet satislarindan dogabilecek kisa sureli alacak riskinin ‘faktor’ adi verilen finansal

kuruluslara devredilerek fon saglama teknigidir.

Faktoring ve forfaiting islemlerinin tanimlarina ve yapilis amaglarina bakildigi zaman
her ikisinin de birbirine benzedigi ortaya ¢ikmaktadir. Faktoring ve forfaiting islemlerinin
temelinde, firmalarin yaptiklar satiglardan dogan veya dogabilecek alacaklarini tahsil
edememe riskini konularinda uzman kuruluslara devrederek, hem risk unsurundan

kurtulurken hem de firmalari icin vadesinden 6nce fon saglamis olurlar.

Faktoring ve forfaiting * kredili mal alan firmanin kredi degerliginin saptanmasi, *
bolgesel gelismelerin izlenmesi, * misteri hesaplarinin tutulmasi, * finansal ve ticari
istatistikleri toplama, * tahsilat ve * ticari riski Gstlenme gibi sunulan hizmetler bakimindan
da benzerlik gostermektedir. Faktoring ve forfaiting kuruluslari tim riskleri Gzerine
aldiklarindan, gerceklestirilen islemlerde maliyet yiksek olmaktadir. Fakat bu islemlere
basvuran ihracat¢i firmalar malin hatali, bozuk ve siparise uygun olmamasi durumundaki
sorumlulugun kendilerine ait oldugunu bildiklerinden, sézlesme sartlarina uygun mal Uretmek
zorundadirlar. Ayrica bu islemler ihracatgi firmanin kisa sirede finanse olmasini

sagladigindan, firmalarin ihracat payini ve rekabet glicini arttirir.
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Cizelge 6.3.1. Faktoring ve Forfaiting’in SWOT Analizi ile degerlendirilmesi

-‘ OLUMLU YONLER OLUMSUZ YONLER
GUCLU YONLER ZAYIF YONLER
v Faktoring’de 90-180 gun, forfaiting » Satiglarin degeri kiglk ve fatura
de vadesi ortalama 5-10 yila varan fazla ise maliyet ylksek olabilir.
senetler satin alinarak orta ve uzun » Forfaiting  isleminde,  garantor
ﬁ sureli fon saglanir. garanti ettigi borcu mutlak surette
4 v' Ticari alacaklar sabit faiz tizerinden 6demekle yukimluddar.
:% iskonto ettiklerinden, ihracatgi sabit » Forfaiting de bir anlasmazligin
= faizli finansman saglamakta ve ¢ctkmasi  durumunda, ithalatginin
é degisen faiz riskinden kendini ihracatgidan zarari tazmin etmesini
LL korumaktadir. gerektirecek  sekilde  ddemeleri
d v' Alacaklarin  %80’ine kadar ©n durdurmasi yasal olarak mimkin
& odeme ile likidite saglanir. degildir.
= v’ Faktoring-forfaiting islemlerinde,
isletmeler dis kaynak kullanmak
yerine kendi alacaklari karsiliginda
finansman saglamis olurlar.
v' Isletmlerin likidite ve kredibilitesi
uUzerine olumlu etkileri vardir.
FIRSATLAR TEHDITLER
v Faktoring de isletmeler istedikleri » Forfaiting de ithalatginin garanti
anda kaynak olarak kullana- ucreti 6demesi, ithalatginin  kredi
bilecekleri esnek finansman limitini belirli bir olclde
sayesinde fon akislarini 6nceden azaltmaktadir
planlama imkani bulurlar. » Faktoring bazi firmalar tarafindan
v’ Faktoring, ihracatci lehine akreditif tehlikeli  bir finansman yontemi
ﬁ acma zorunlulugunu kaldirarak olarak goruldigunden, bazi firmalar
n_:l ithalatin maliyetini dlsurdr. faktoring’e  basvurmus firmalara
'e) v’ Faktoring isleminde, satici firma ile vadeli mal satmamaktadir.
'Q faktor kurulus arasinda s6zlesme » Faktoring de muhabir faktor, kredi
< yapildigindan, satici ile musteri limitlerinin belirlenmesinde,
"_I" arasinda devamli olarak mal ve fon alacaklarin takip ve tahsilatinda,
(<,() akis! olur. alacak hakkinin  korunmasi igin
723 v’ Forfaiting ve faktoring’de tahsilat, yapilan girisimlerde gecikiyorsa, bu
] fonlama vb. Islemler konularinda onemli sorunlari da beraberinde
uzman  kuruluslara  devredilir, getirmekte ve riski arttirmaktadir
yoneticiler ve personel pazarlama
ve yatirim  gibi isletmenin
gelisimini saglayan konulara daha
fazla zaman ayirir.
v Faktoring ile orta ve kicuk capli
firmalarin faktor kurulus sayesinde
dis pazara girmeleri kolaylagir
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Faktoring ve forfaitingin bu gibi ortak yararlarinin olmasinin yaninda birbirlerinden
farkli avantaj ve dezavantajlari bulunmaktadir. Bu avantaj ve dezavantajlari asagidaki sekilde

siralanabilir.
6.3.1. Faktoring ve Forfaiting’in Avantajlari

1.) Faktoring de 90-180 gun vadeli ticari senetler satin alinarak firmalara kisa sireli fon
saglanirken, forfaiting de vadesi ortalama 5-7 sene bazense 10 seneye varan senetler satin

alinarak orta sureli fon saglanir.

2.) Forfaiting de fofaiter’lar ticari senetleri sabit faiz Gzerinden iskonto ettiklerinden, ihracatgl
sabit faizli finansman saglamakta ve degisen faiz riskinden kendini korumaktadir.

3.) Faktoring de anlasma kosullari geregince (6deme tarihleri, uygulanacak komisyon ve faiz

orani) faktor kurulus tarafindan %80 6n 6deme yapilabilmektedir.

4.) Forfaiting islemi basit ve hizli olup, ¢cok sayida belge gostermeye ve ayrica bir kredi
sigortasina gereksinim yoktur.

5.) Faktoring de isletmeler istedikleri anda kaynak olarak kullanabilecekleri esnek finansman

sayesinde fon akislarini énceden planlama imkani bulurlar.

6.) Forfaiting de ihracat¢i tim islemlerinde *forfait’ uygulamak zorunda olmayip, muhtelif
ihracat kalemlerinde farkl finansman teknikleri uygulayabilirler.

7.) Faktoring, ihracatci lehine akreditif agma zorunlulugunu kaldirarak ithalatin maliyetini

dusurdr.

8.) Forfaiting de ihracat¢l her islem icgin bankalarla ayri ayri gorisup, yapilacak her ticari
islem icin farkli bankalarla anlasabilmektedir.

9.) Faktoring ve fofaiting islemlerinde, isletmeler dis kaynak kullanmak yerine kendi

alacaklari karsiliginda finansman saglamis olurlar.

10.) Fofaiting de ithal edilen Grln firmanin bilangolarina dahil edilir ve ithalatgi bdylece her

tirlG yatirim indiriminden yararlanma imkanina sahip olur.

11.) Faktoring isleminde, satici firma ile faktor kurulus arasinda s6zlesme yapildigindan,

satici ile miisteri arasinda devamli olarak mal ve fon akisi olur.

12.) Forfaiting ve faktoring de tahsilat, fonlama gibi konularin, konularinda uzman

kuruluslara devredilmesiyle yoneticiler ve personel pazarlama ve yatirim gibi isletmenin
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gelisimini saglayan konulara daha fazla zaman ayirir.

13.) Forfaiting islemi diger ticari bor¢lanmalarin aksine, forfaiting finansmani gizlilik iginde

gerceklesir.

14.) Faktoring ile orta ve kiiguk ¢aph firmalarin faktor kurulus sayesinde dis pazara girmeleri

kolaylasir.
15.) Forfaiting ile ithalatci, bankalardaki nakit kredilerini kullanmak zorunda kalmaz.

16.) Faktoring de vadeli alacaklarin hemen nakde cevrilmesi hammadde alimlarinda kolaylik

saglarken, isletmenin karinin artmasini da saglar.

17.) Forfaiting isleminde ihracatgi, bankanin forfaiting islemine girip girmeyecegini,

girecekse kosullarini kisa siirede égrenme olanagi saglar.

18.) Forfaiting islemi ile ithalatgi firma, alternatif finansman kaynagi elde etmenin yaninda

borclanma kapasitesini ve gesidini arttirma imkani saglar.
6.3.2. Faktoring ve Forfaitingin Dezavantajlari

1.) Faktoring de her bir musteriye yapilan satislarin degeri kiclik ve fatura fazla ise maliyet

yuksek olabilir.

2.) Forfaiting de ithalat¢inin garanti Ucreti 0demesi, ithalatginin kredi limitini belirli bir

Olcide azaltmaktadir.

3.) Faktoring bazi firmalar tarafindan tehlikeli bir finansman yéntemi olarak goraldiginden,

bazi firmalar faktoringe basvurmus firmalara vadeli mal satmamaktadir.
4.) Forfaiting isleminde, garant0r garanti ettigi borcu mutlak surette 6demekle yukimliddr.

5.) Faktoring de muhabir faktor, kredi limitlerinin belirlenmesinde, alacaklarin takip ve
tahsilatinda, alacak hakkinin korunmasi icgin yapilan girisimlerde gecikiyorsa, bu 6nemli

sorunlari da beraberinde getirmekte ve riski arttirmaktadir.

6.) Forfaiting de bir anlasmazligin ¢ikmasi durumunda, ithalatginin ihracat¢idan zarari tazmin
etmesini gerektirecek sekilde 6demeleri durdurmasi yasal olarak mimkin degildir.

7.) Forfaiting isleminde, ddemelerdeki gecikmede forfaiter, 6ddemelerin yapilmasi adina
herhangi bir tarafa bagvuramazlar, bu nedenle de musterisinin is yaptigi tlkelerin konuyla

ilgili mevzuatini iyi bilmek zorundadirlar.

8.) Forfaiting isleminde, kullanilan bor¢ araglarinin (polige ve bono) yasal durumu ithalatgi
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acisindan olumsuzluk yaratabilir. Clnkd bu borg¢ araclart mutlak bir borg yikleyen soyut
belgeler olup, satin alinan mallarla ilgili herhangi bir anlasmazlik 6demeleri

baglamamaktadir.

6.4. Leasing’in Avantaj Ve Dezavantajlari

Ticarette kullanilan bir nevi 6deme sekli sayilabilecek yontemlerden biri de leasingdir.
Leasing islemi temelde kiralama islemi olmasina karsin mulkiyet hakkinin mali kiralayan
kiraciya sozlesme kosullarinda belirlenen sekilde ve zamanda ge¢gmesi nedeniyle bir 6deme
sekli olarak da degerlendirilmektedir. S6z konusu islemi gerceklestiren taraflarin farkl
ulkelerde bulunusu ise export leasing islemini gindeme getirmektedir. Baska bir ifadeyle
leasingin yani yurt icinde gerceklestirilen kiralama isleminin uluslararasi boyutta yapilan ya

da farkl tlkeler arasinda yapilan haline export leasing denilmektedir.

Leasing islemini diger 6deme yontemlerinden farkh kilan en dnemli nokta, leasingin
temelde kiralama islemi olusudur. Diger yontemler gibi 6deme sekli olarak distintlmesinin
nedeni ise kiracinin kiraladigi malin mulkiyet hakkinin, anlasma geregince belirlenen

6demelerin yapilmasindan sonra ve belirlenen tarihte kiraciya devredilmesidir.

6.4.1. Leasingin Avantajlari

Leasing ile saglanan finanslama yonteminin bazi avantajlari su sekilde siralanabilir.:

Kiranin miktari ve 6édeme plani, kiraci ile leasing sirketi arasindaki anlasmaya gore
belirlenir dolayisiyla finansman kaynaklari daha etkin ve esnek sekilde kullanilir. Kiraciya
yatirimin baslangicta % 100 varan oranda finansman saglanir. Kiraciya likit varliklarini daha
karli yatirimlarda kullanmasina olanak saglar. Sabit faizli bir finansman teknigi oldugu igin
Kiraci yatirimciyi faiz riskine karsi korur. Uzun vadeli finansman alternatifidir. Banka kredi
islemlerine gore leasing islemi daha kisa suirede sonuglanir.

Kiraci yatirimcinin kredibilitesi ve 6z kaynaklarinda azalma meydana gelmez. Leasing
yeni yatirimlar icin gerekli olan finansman arzinin artmasina ve finansman maliyetinin
dusmesine yardimci olur. Sermaye birikiminin yetersiz oldugu durumlarda yatirima yoénelik
finansman ihtiyaci icin ¢ozim olur. Leasing’le dis borclanamaya gerek kalmadan

finansman imkani saglar.
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Cizelge 6.4.1. Leasing ile Kiralamanin SWOT Analizi ile degerlendirilmesi.

-‘ OLUMLU YONLER OLUMSUZ YONLER
GUCLU YONLER ZAYIF YONLER
r v Kiranin miktari ve 6deme plani, » Malin kullaniima serbestligi satin
w kiract ile kiralayan arasindaki alinan mala gore daha sinirhidir.
r:T:I anlasmaya gore belirlenir » Yatirnm indirimlerinden  Kiraci
=|9 v finansman kaynaklari daha etkin yararlanamamaktadir.
Y ve esnek sekilde kullanilir > Kiralanan mal karsiligi mevcut
E v Kiraclya yatirimin baslangicta % varliklarin ~ teminat  gosterilmesi
_| 100’e varan oranda finansman nedeniyle firmanin kredibilitesinde
w saglanir. azalma meydana gelebilir.
o v/ Sabit faizli bir finansman teknigi
oldugu icin kiraci yatirimciyi faiz
riskine karsi korur.
v
FIRSATLAR TEHDITLER
v' Yatinmi yapana likit varliklarini » Kiraci kullanacagl malin izerinde
% daha farkh alanlarda kullan- yapacagl her degisiklik icin malin
n_:l masina olanak saglar. miulkiyet hakki olan kisiden izin
O v' Banka kredi islemlerine gore almak durumundadir.
'Q leasing islemi daha kisa surede » faiz oranlari yiksek olursa bu
< sonuclanir. durum Kiralanan mala
"_," v' Uzun vadeli finansman yansitiimaktadir.
5, alternatifidir » Kiraci ve leasing firmasi meydana
U v' Sermaye birikiminin  yetersiz gelen kur riskinden etkilenmektedir
a oldugu  durumlarda  yatirima » Teknolojisi surekli degisen
yonelik finansman saglar. mallarda kiralanan malin ¢abuk bir
v dis borclanamaya gerek kalmadan sekilde eski kalma ihtimali
finansman imkani saglar bulunmaktadir.

6.4.2. Leasing’in Dezavantajlari

Kiralanan malin kullaniima serbestligi satin alinan mala gére daha sinirlidir. Clnki

mal Uzerinde yapilacak her degisiklik icin malin milkiyet hakki olan kisiden izin almak

gereklidir. Yatirim indirimlerinden kiraci yararlanamamaktadir. Kiralama isleminin faiz

oranlar ylksek olmakta ve bu faiz kiralanan mala yansitilmaktadir.Kiraci ve leasing firmasi

meydana gelen kur riskinden etkilenmektedir. Teknolojisi siirekli degisen mallarda kiralanan

malin cabuk bir sekilde eski kalma ihtimali bulunmaktadir. Kiralanan mal karsiligi mevcut

varliklarin teminat gosterilmesi nedeniyle firmanin kredibilitesinde azalma meydana gelir.
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1. ULUSLAR ARASI TICARETIN RiSKLERI VE ONEMI

Ticaret islemlerinde Gzerinde durulmasi gereken en 6nemli konu 6deme seklidir. Dis
ticaret islemleri, taraflarin farkh Glkelerde bulunmasi, farkh dili ve farkli para birimlerini
kullanmalari nedeniyle, ic ticaret islemlerine gére daha karmasiktir. Bu karmasik yapiya bagli
olarak da farkli &deme sistemleri gelismistir. Gelisen her 6deme sistemi de riskleri

beraberinde getirmistir.

Risk; onceden tahmin edilen belirsizliklerin gergeklesmesi sonucu Kkisilerin zor

durumda kalma olasiligi olarak tanimlanir.

Uluslararasi ticarette riskle en fazla karsilasan taraf ihracat¢i oldugu igin 6deme seklini
de iyi belirlemek zorundadir. Zira firma, gonderdigi malim bedelini tahsil edemeyebilir veya
kur degisimleri sonucu diisiik bedel tahsil edebilir. ithalatci firma bedelini 6dedigi mali
zamaninda alamayabilir veya mal sozlesmede belirtilen kalite, miktar ve diger istedigi

oOzellikleri tasimayabilir ki bu da ithalat¢inin karsilasacagi en biyuk risk olur.

Uluslararasi ticarette taraflarin karsilastigi riskler firmalardan kaynaklanan ticari risk (
Dogrudan dogruya taraflardan kaynaklanan, alicinin iflasi veya 6limda, firmanin borcunu 6deme
yukumluligini yerine getirmemesi ve taraflarin anlagmasindaki kosullara uygun mali
zamaninda ithalat¢ciya gondermemesinden kaynaklanan risktir.) olabilecegi gibi Kkarsi tarafin
bulundugu Ulkeden kaynaklanan politik risk ( Tamamen taraflarin disinda meydana gelen,
savas, ihtilal, dogal afetler ve hukimet karariyla yurt disi 6demelerinin durdurulmasi gibi
olaylardan kaynaklanan risklerdir.), tasima riski ( Mallarin tasinma sirasinda zarar gormesi,
bozulmasi ya da tasima siresinin beklenenin Uzerinde siirmesi sonucu olusan risktir.) ve kur
riski ( Doviz kurlarinda beklenmeyen degisimler sonucu firmanin Kkarsilastigi risktir taradar.
Vadeli 6deme sekillerinde ozellikle alista tercih edilen para birimi ile satista tercih edilen para
biriminin farkli olmasi durumunda ¢ok sik karsilastlan risktir.) iceren kredi verilen tlkenin

inisiyatifinde meydana gelen olaylarin yarattigi risktir.

Bu agidan bir tilkede yatirim yapilmak istendigin de, o ulkenin kredibilitesi ve bor¢ 6deme
kapasitesini degerlendirmek, planlanan yatirimin yapilmasi durumunda yatirimcinin tstlenecegi
riski tahmin edebilmek igin tlkede meydana gelen her olayin tahmin edilmesi gerekir. Bu
tahmini yapabilmek icin o tlkenin hiikiimetinin izledigi ekonomik politikalarin, sosyal, politik ve

ekonomik boyutunun dikkatlice incelenip takip edilmesi gerekir.

Ulkelerin risklilik durumlarinin tahmininde ekonomik, politik ve sosyal faktorlere ait olan
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ve riskliligi en fazla etkileyen degiskenlerin ve bunlarin karsilikli etkilesimlerinin incelenmesi
gerekir. En sik kullanilan gostergeler ise borg servis orani, stoklarin ithalati karsilama orani, cari
islemler dengesi, ihracat artis hizi, GSMH’daki artis orani ve enflasyon oranidir. Sosyo-politik
faktorlerde ise politik yapi ve egitim diizeyi en énemli noktadir.

Ulke riski sadece Olculebilen degil, olcuilemeyen degiskenlerden de etkilendiginden,
ulkelerin 6zel gelistirilmis yontemlerle risk puanlarini hesaplayip, Ulkelerin siniflandirmasini
yapmak zordur. Gelismekte olan tlkelerin cogu hakkinda standart ve guncel verilerin olmayisl,
riski olusturan cogu degisken arasinda da baglanti bulunmamasi Ulkelerin risk degerlerinin
hesaplanmasini zorlastirmaktadir. Ulkelerin oldugu kadar, tilke icindeki firmalarinda meydana
gelen olaylardan etkilenme sekilleri farklidir. Ayni zamanda bir tlkenin riskliligini belirleyen

etkenler ve bunlarin riski belirlemedeki etkisi zamanla degisiklik gosterebilmektedir.

Hem ithalatci hem de ihracatgi agisindan 6nemli olan dis ticaretteki riskleri tamamen
ortadan kaldirmak mimkin olmasa da olusan riskleri en aza indirmenin yollarini su sekilde

siralanabilir.

1.) ihracatgi ve ithalatci firmalar birbirlerini ¢ok iyi tanimali ve yapacaklari ticari anlasma
Oncesi arastirma yapip, birbirleri hakkinda gerek guvenilirlik gerekse kredibilite degerleri
acisindan bilgi edinmelidirler.

2.) Ithalatci ve ihracatcl arasinda, iki tarafinda hak ve sorumluluklarini iceren sartlari iyi

hazirlanmis bir alim satim sd6zlesmesi imzalanmalidir.

3.) Mallarin tasinmasi ya da nakliyesi sirasinda olusabilecek riskler i¢cin mallarin tasima
sigortalarinin yaptiriimahdir.

4.) ihrag edilen mallarin bedellerinin 6denmesiyle ilgili olarak ortaya cikabilecek ticari ve
politik risklere karsi mal bedellerinin yani ihracat tutarinin, ihracat kredi sigortasi seklinde

sigortalanmalidir.

5.) Odeme yontemleri icerisinde her iki taraf (ithalatgi-ihracatci) icin giivenli olan akreditif

yontemi tercih edilmeli ya da vadeli 6demelerdeki policelere banka avalinin alinmalidir.

6.) Teslim sekillerinde ise risklerin ya taraflar arasinda esit bolistldugi ya da riskin tek tarafa

yuklendigi teslim sekilleri tercih edilmelidir.
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8. SONUC VE ONERILER

Dis ticaretin finansmani, dissatimi 6nemli 6lgude arttiran ve hizlandiran bir aragtir.
Ozellikle gelismekte olan ulkelerde bu aracin énemi bir parca daha éne ¢ikmaktadir. Ozellikle
ulke riskinin ylksek oldugu durumlarda ve bilinmeyen pazarlara agiimada araci kurumlarin
onemi biytktiur. Ozellikle ticari prosedirlerin ve 6deme islemlerinin faktor firmalar
aracthigiyla yapilmasi firmanin riskini azaltmada blydk ©nem tasir. Dis ticaretin
finansmaninda kiralama ve araci kuruluslar devreden ¢ikarilirsa, ihracat icin mal tedariki ve
ihraca hazirlanmasi zorunlulugu ihracatgi i¢in ciro hizini azaltici ve sermayeyi baglayici bir

etken olabilmektedir.

Ote yandan, Uluslararasi ticaret uygulamalarinda dogrudan 6deme araclarinin
kullaniimasi diger 6deme sekillerine gore risklidir. Oncelikli olarak bedeli pesin olarak
6denmis malin, firma ya da Ulke kosullarina bagli olarak ugrayacagl gecikmesi s6z konusu
olabilir. Boyle bir durumda ise alici (6demeyi yapan taraf) firma paranin kendisinde
beklemesi ile kazanacagl faiz gelirini kaybetmis olur. Bunun yaninda dogrudan 6deme
araclarinda riskin tamami bazen ihracat¢inin bazen de ithalat¢cinin Uzerinde bulunmasi
nedeniyle, oncelikli olarak taraflarin (ithalatci-ihracatgr) birbirlerini ¢ok iyi tanimasi,
birbirleriyle uzun zamandir is yapmalari ve birbirlerine karsi guclu bir gliven mekanizmasi
kurmus olmalari kaginiimazdir.

Bazen ithalatcl alinmasi kararlastirilan malin bedelini 6der. Boyle bir durumda ise
malin alinmamamsina ya da gonderilmemesine dair tim riskler ithalat¢inin Uzerindedir ve bu
durum ihracatgl yoninden ddemenin pesin alinmasi ve ithalatgiya karsi risk stlenmemesi
acisindan avantaj saglar. Bazen de ithalat¢i alinmasi kararlastirilan malin bedelini, malin eline
(ithalat¢i firmaya) ulasmasindan sonra dder. Bu durumda da ihracat¢l gonderdigi mallarin
bedelini tahsil edemem riskinin timand dstlenmektedir ki bu da ithalatgiyr aldigi mala karsilik

yapacag! 6deme de belirli bir 6deme tasimamasi yoninden avantajl kilmaktadir.

Kredili 6deme araclarindan Akreditifte ise mallarin bedeli banka garantisi altindadir.
Policeli deme de ise bankalar 6demelere karsi hicbir taahhiide bulunmamaktadir. Akreditifte,
ithalatgr  sozlesme sartlari yerine getirilmedikce, saticlya Odeme yapilmayacaginin
guvencesine sahiptir. Ancak buna Karsilik kredili 6demelerde bankalar ¢deme islemlerine
aracilik ettigi bazen de ddeme garantisi verdikleri igin belirli komisyon alirlar bu da islem
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maliyetlerinin ylkselmesine neden olur.

Diger bir kredili 6deme araci olan Policeli 6deme ydnteminde, satilan mallarin bedeli
sevkten sonra tahsil edilecegi icin ihracat¢i gonderdigi malin bedelini alamama riskini
tasimaktadir. Kabul kredi ile yapilan islemlerde mal bedelinin vadesinde 6deneceginin
taahhdtli oldugu police s6z konusudur. Baska bir ifade ile mal bedelinin vadesinde 6denecegi
bir bakima garantilidir. Policeli 6demelerde ihracatci kabul edilmis policeyi vadesinden 6nce

bankasina cari faiz orani tizerinden iskonto ettirerek de finansman saglayabilir.

Alacaklar1 tahsil etmede kullanilan veya alacaklarin karsihigi olarak kullanilan
faktoring ve forfaiting islemlerinde ise durum biraz daha farkhdir.

Faktoring’de 90-180 guin, forfaiting de vadesi ortalama 5-10 yila varan senetler satin
alinarak orta ve uzun sureli fon saglanir. Ticari alacaklar sabit faiz (zerinden iskonto
ettiklerinden, ihracat¢i sabit faizli finansman saglamakta ve degisen faiz riskinden kendini
korumaktadir. Alacaklarin %80’ine kadar 6n 6deme ile likidite saglanir. Faktoring-forfaiting
islemlerinde, isletmeler dis kaynak kullanmak yerine kendi alacaklari karsiliginda finansman
saglamis olurlar. Bu sekilde de isletmelerin likidite ve kredibilitesi Gzerine olumlu etkileri

vardir.

Faktoring de isletmeler istedikleri anda kaynak olarak kullanabilecekleri esnek
finansman sayesinde fon akislarini 6nceden planlama imkani bulurlar. Faktoring, ihracatci
lehine akreditif agma zorunlulugunu kaldirarak ithalatin maliyetini disdrar. Faktoring
isleminde, satici firma ile faktor kurulus arasinda sdzlesme yapildigindan, satici ile misteri

arasinda devamli olarak mal ve fon akisi olur.

Forfaiting ve faktoring’de tahsilat, fonlama vb. Islemler konularinda uzman
kuruluslara devredilir, yoneticiler ve personel pazarlama ve yatirim gibi isletmenin gelisimini
saglayan konulara daha fazla zaman ayirir. Faktoring ile orta ve kiglk c¢apli firmalarin faktor
kurulus sayesinde dis pazara girmeleri kolaylasir. Bu da yarica bir pazar arayisl ve analizi
yukunu hafifletir.

Ancak bu islemlerde komisyon ve (cretler (faiz vb.) oldugu icin sabit maliyetleri
karsilamada, isleme konu olan satislarin degeri kiicik ve fatura fazla ise maliyet yuksek
olabilir. Forfaiting isleminde, garantér garanti ettigi borcu mutlak surette Gdemekle
yukumludur. Forfaiting de bir anlasmazligin ¢ikmasi durumunda, ithalat¢inin ihracatcidan

zararl tazmin etmesini gerektirecek sekilde 6demeleri durdurmasi yasal olarak mimkin
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degildir. Faktoring ve forfaiting birbirine benzer iki teknik olmalarina ragmen faktoring’in
streklilik ve istikrarlilik temeline dayali isleyis bicimi ona ticaretin finansmaninda daha genis
alanlar yaratmakta yayginhgini arttirmaktadir. Teknolojik gelismelerin hizlihgi sebebiyle
karsilikli giiven iletisimin var oldugu istikrarli ortamlarda faktoring ve forfaiting teknikleri

daha fazla gelisme imkani bulmaktadir.

Forfaiting de ithalatcinin garanti Ucreti 6demesi, ithalat¢inin kredi limitini belirli bir
Olcude azaltmaktadir. Faktoring bazi firmalar tarafindan tehlikeli bir finansman ydntemi
olarak goruldiginden, bazi firmalar faktoring’e basvurmus firmalara vadeli mal
satmamaktadir. Faktoring de muhabir faktor, kredi limitlerinin belirlenmesinde, alacaklarin
takip ve tahsilatinda, alacak hakkinin korunmasi icin yapilan girisimlerde gecikiyorsa, bu

onemli sorunlari da beraberinde getirmekte ve riski arttirmaktadir.

Bir finansman teknigi olarak ele alindiginda leasing; Ulke riski yiiksek olan yerlerde,
makine ve techizati bu ulkede kullanmak igin satin almak yerine, kiralamayr mdmkin
kilmaktadir. Kiracinin tlkesinde gerekli olan sermaye mali bulunmuyorsa ve s6z konusu mal
o0 Ulkede gerekiyorsa bu malin bir tlkeden kiralanmasi gerekecektir. Faiz oranlarinin uygun
olmadigl durumlarda malinin distk faiz oranlari ile kiralanmasi Kiraci i¢in daha avantajli
olacaktir. Kar sinirlamalari kiracinin ulkesinde, kar payi ve benzeri 6demelerde doviz
kisitlamasi oldugu halde kiralama konu olan kapital mallarin kirasinin dévizle édenmesi
konusunda herhangi bir kisitlama olmayabilir. Vergi avantajlar bir Glkede kiraya verenin
diger baska bir tlkede bulunan kiraclya nazaran bu islemden dogan vergi avantajlari daha
fazla olabilecegi gibi farkli ulusal vergi kanunlari nedeniyle her iki tarafta kira islemlerinde

vergi avantaji baglayabilir.

Leasing uygulamasi ile, kiranin miktar1 ve 6deme plani, kiraci ile kiralayan arasindaki
anlasmaya gore belirlenir. Finansman kaynaklari daha etkin ve esnek sekilde kullanilir.
Kiraclya yatirrmin baslangicta % 100’e varan oranda finansman saglanir. Sabit faizli bir

finansman teknigi oldugu icin Kiraci yatirimciyi faiz riskine karsi korur.

Yatinimi yapana likit varliklarini daha farkh alanlarda kullanmasina olanak saglar.
Banka kredi islemlerine gore leasing islemi daha kisa strede sonuclanir. Uzun vadeli
finansman alternatifidir. Sermaye birikiminin yetersiz oldugu durumlarda yatirima yonelik

finansman saglar. Dis bor¢lanamaya gerek kalmadan finansman imkani saglar

Ancak bu avantajlarinin yaninda malin kullanilma serbestligi satin alinan mala gore

daha sinirlidir.Yatirim indirimlerinden kiraci yararlanamamaktadir. Kiralanan mal karsilig
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mevcut varliklarin teminat gosterilmesi nedeniyle firmanin kredibilitesinde azalma meydana

gelebilir.

Kiraci kullanacagl malin tzerinde yapacag! her degisiklik i¢in malin mulkiyet hakki
olan kisiden izin almak durumundadir. Faiz oranlari yuksek olursa, bu faiz kiralanan mala
yansitilmaktadir. Kiraci ve leasing firmasi meydana gelen kur riskinden etkilenmektedir.
Teknolojisi strekli degisen mallarda kiralanan malin ¢abuk bir sekilde eski kalma ihtimali

bulunmaktadir.

Geleneksel 6deme yontemlerinde, ithalatcinin lkesinde ibraz edilecek vesaik
mukabilinde yapilacaksa, malin sevk edilmesiyle bedelinin tahsili arasinda zaman kaybi
yasanabilmektedir. Satis s6zlesmesine gore, sevk edilen malin gonderilmesinden ve gerekli
vesaikin ibrazindan 6nce ihracat¢iya ddeme yapilmayacak, ancak ihracatgi sattigi mallarin
bedelini alincaya kadar mallarin Gretilmesi veya satin alinmasi ve ihracata hazirlanmasi igin
muhtelif 6demeler yapacak, bu durum ise ihracatcinin finansman yiikiinii arttiracaktir. Ote
yandan, buna benzer sekilde alici da satin aldigi mallarin bedelini saticinin tlkesinde 6demek
zorunda ise 6deme ile mallarin Ulkeye girisi ve satisa sunulmasi arasinda gecen silirede
sermayesini baglayacak ve likiditesini disurecektir. Bu nedenlerle 6zellikle yatirim mallari
icin leasing ve faktoring, diger mallar icinse faktoring uygulamalari ginumizde likidite

yaratan 6nemli finansal araclar olmuslardir.

Uluslararas ticarette taraflarin karsilastigi riskler dort ana baslikta toplanir. Bunlardan
birincisi  firmalardan kaynaklanan ticari risk ikincisi kargi tarafin bulundugu ulkeden
kaynaklanan politik risk ya da ulke riski 6demelerde meydana gelebilecek gecikmelerden ya da
vade farkindan dogabilecek olan kur riski. Son olarak ise mallarin tasinmasi veya depolanmasi

sirasinda meydana gelebilecek tasima riskidir.

Dis ticaretteki riskleri tamamen ortadan kaldirmak mimkin olmasa da olusan riskleri
azaltmak mimkiin olabilir. Bunun igin 6ncelikle Thracatgi ve ithalatci firmalar birbirlerini cok
iyi tanimali ve yapacaklari ticari anlasma Oncesi arastirma yapip, birbirleri hakkinda gerek
guvenilirlik gerekse kredibilite degerleri acisindan bilgi edinmelidirler. ithalatgi ve ihracatgl
arasinda, iki tarafinda hak ve sorumluluklarini igeren sartlari iyi hazirlanmis bir alim satim

sOzlesmesi imzalanmalidir.
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Tasima ve nakliye sirasinda meydana gelebilecek kayiplari azaltmak igin mallarin
tasima sigortalari yaptiriimalidir. ihrag edilen mallarin bedellerinin 6denmesiyle ilgili olarak
ortaya cikabilecek ticari ve politik risklere karsi mal bedellerinin yani ihracat tutarinin, ihracat
kredi sigortasi seklinde sigortalanmalidir. Odeme yéntemleri icerisinde her iki taraf (ithalatgi-
ihracatci) icin givenli olan bir finansal yontem tercih edilmeli ya da vadeli 6demelerdeki
policelere banka avalinin alinmahidir. Teslim sekillerinde ise risklerin ya taraflar arasinda esit

bolustldugu ya da riskin tek tarafa yiklendigi teslim sekilleri tercih edilmelidir.

Dig ticaretin gelistirilmesinde en 6nemli araglardan biri slphesiz ki finansman
tekniklerinin gelistirilmesidir. Ancak ulkenin, firmanin ve yapilan islemin 6zelligine gore
cesitli 6deme araclari secilebilir. Burada en 6nemli etken risk ve maliyetlerin minimize
edilebilmesidir. Taraflarin 6deme ve teslimat sartlarini mimkiin oldugunca giivence altina
alabildigi ve maliyetlerine katlanabilecekleri araclari segcmeleri dis ticaretlerinin gelismesine
imkan saglayabilecektir.
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